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Pensées comme des moments de culture, ces Tahl#ssRoongues et animées par Sylvie Berthier et
Valérie Péan (Mission Agrobiosciences) s’inscrivéepuis trois ans dans le cadre de I'Unité
d’Enseignement « Introduction au développementluara de I'Ecole nationale supérieure
agronomique de Toulouse. Destinés aux éléves de 2éngée mais aussi ouverts a tous publics, ces
éclairages et ces échanges ré-interrogent les ssvappréhendent différentes approches et placent
les futurs agronomes en état de questionnemeiat Etflgxion

Le sujet

Depuis une dizaine d’années, I'engouement poupieduits locaux ne faiblit pas, qu’ils soient issus
de I'Agriculture Biologique ou conventionnelle, g’ se les procure en direct sur des marchés de
producteurs, via les Amap ou par colis Internet. nshien 2010, pres d'un exploitant agricole sur
cing affirmait vendre en circuit court, sans qumnldispose cependant de chiffres précis concetesint
volumes écoulés. N'empéche, pour les producteumes,puofession fragilisée sur le plan économique
et social, ces nouvelles formes de distributiomenitf une diversification des sources de revenus et
s’affichent socialement payantes.

Du c6té des consommateurs, comment expliquer umntdousiasme ? Les raisons invoquées ne
manquent pas, du désir de produits de saison, frdiss et plus golteux, au soutien a I'économie
locale, en passant par la lutte contre le gasgilitda confiance retrouvée dans le systeme alairent
écornée au fil des différentes crises (de la vdole jusqu’aux lasagnes a la viande de cheval). Et
puis, les produits locaux seraient plus écolos...sN&irien n’est moins sar.

Résultats des courses : pas un jour ne passe &a#lerrde nouvelles expériences initiées ici par un
groupement d’agriculteurs, la par une associat®eahsommateurs ou encore une coopérative. Tout
le monde s’y met, méme des collectivités territesaet comités d’entreprise ainsi que certaines
enseignes de la grande distribution.

Si, il y a peu encore, la consommation de proxinsiéénblait relever d’'une tocade, d’'un mode
d’approvisionnement alternatif concernant quelgbhebos ou marginaux, elle semble aujourd’hui
s'inscrire durablement dans le paysage de notreatomation.

Alors comment mieux valoriser les circuits courtgle proximité et mieux les articuler aux circuits
longs ? Quels sont les paradoxes et les limiteatimentation de proximité ? Quels défis pour les
décideurs publics et quels enjeux pour la rechePchatant de questions a instruire, pour que ce bea
projet d’'une alimentation durable ne se transfopas en un simple fantasme d’autosubsistance
attisant les replis identitaires.



Les intervenants

Yuna Chiffoleau est sociologue, chargée de recherche a I'lnra,
coordinatrice du Programme Coxirt@kcuits courts de commercialisation
en agriculture et agroalimentaire : des innovatigur le développement
régional, et spécialiste des circuits courts de commeszitibn et des
perspectives gu’ils offrent a I'activité agricol complémentarité avec les
circuits longs. Elle est co-auteure de plusieussages donkes circuits
courts alimentaires : bien manger sur les terrigs(Educagri, 2008) ;
Agriculture paysanne, circuits courts, territoirpéri-urbains(PU Rennes,
2012) et de nombreux articles d@itcuits courts alimentaires,
dynamiques relationnelles et lutte contre I'exasén agriculture

Florence Scars. Ingénieure agronome, chargée de mission
« Politiques d’une alimentation durable » au Migristde
I'Ecologie, du Développement Durable et de I'Energille
participe a I'analyse des effets économiques et
environnementaux des instruments de politique alteiee.
Objectif : finaliser des propositions visant a éa@voluer les
politiques menées et a développer des instrumeétyuats.
Elle est notamment co-auteur de la naterisommer local, les
avantages ne sont pas toujours ceux que I'on'troit

Pierre Moureu est agriculteur a Mazerolles (64). L'arrivée da §ts sur
I'exploitation (polyculture-élevage,porcins, bovingande...) en novembre
2012 I'a conduit & se diversifier. |l s’associerala trois autres agriculteurs du
Béarn au sein de la SARL Ferm’envie, un magasipgsant une tres large
gamme de produits alimentaires locaux fournis peagriculteurs (80% ont
leur exploitation en Béarn).

Par ailleurs, Pierre Moureu est élu a la Chambagrétulture, Vice-Président
de I'Interprofession Porcine d’Aquitaine, Adminateur du Consortium
jambon de Bayonne Secrétaire général adjoint de la FNP (Fédération
nationale porcine).

Le site Ferm’envie http://www.fermenvie.com/accuell
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| - Etat des lieux : les réalités de la re-localisatio

Mission Agrobiosciences Rappelons déja le contexte : la vente directe du pducteur au
consommateur n'est pas nouvelle. Depuis des siec¢leEs marchés locaux de villages ont été des
lieux d'échanges... La rupture est assez récente. Eltate, principalement, de I'aprés deuxiéme
Guerre mondiale, ou s’est opéré cet éloignement av€apparition du marché de masse.

Yuna Chiffoleau. Effectivement, la vente directe et des formes/elate traditionnelles, comme le
marché de plein vent, marquent I'histoire de I'aglture et des régions francaises. Mais, c’est, vrai
depuis la deuxieme Guerre mondiale, ces formegtitiadelles de vente connaissent un déclin, a la
fois face au développement des grandes surfacepré@gentent notamment des avantages en termes
de praticité et de diversité de produits, et pdaiieque les petites fermes disparaissaient phesque

les grosses. Or, c’était bien ces dernieres qtiquident cette activité de vente directe. D’odéelin.

Mais dans le méme temps, des alternatives au madeteindustriel se construisent dans les années
50-60, notamment au travers d'associations entrbBideet la vente directe. Vous avez peut-étre
entendu parler de la méthode Lemaire-Bouther

Historiquement, ce n'est pas en France que cemaliees ont émergé, mais dans d'autres pays,
comme les Etats-Unis et le Japon ou elles ont @tégs, aprés-Guerre, par des consommateurs, des
citadins qui ont cherché a se rapprocher des ptedis; principalement pour s'approvisionner en
produits plus sains et, du coup, défendre une @grie plus respectueuse de I'environnement. C’est
ainsi qu’ont été créés les teikei au Japon, atikitive de femmes citadines. Ces systémes de
contractualisation entre paysans et consommateragitent a ces derniers de s’approvisionner en
produits bio et sains, en réponse a des contamirsagiar des pollutions industriefles

Et en France ?

Les alternatives sont timides. Le modele agro-itrteisdomine jusqu’a ce gu'il soit remis en cause a
travers les crises sanitaires. La crise de la véole a la fin des années 90, marque une rupture
importante, qui va encourager les consommateuesrapprocher des producteurs pour davantage de
garanties, la proximité étant synonyme de garaRaste qu'a cette époque les modes de vie sont
beaucoup plus urbanisés. Les gens ont moins destahpeut-étre perdu des savoir-faire pour
cuisiner... C’est dans ce contexte que les circutgts sont nés, poussés par les consommateurs et
initiés par des producteurs, qui ne les avaiengftasdus pour innover.

Si les Amap (Association pour le maintien d'unei@gture paysanne) sont les plus connus, il existe
cependant une diversité de circuits courts au dera définition officielle, c’est-a-dire avec zésa

un intermédiaire entre le producteur et le consoteata On peut ainsi citer le renouvellement des
marchés de plein vent qui priorisent les petitsdpobeurs, le boum des marchés nocturnes, la
diffusion des points de vente collectifs gérésdes producteurs ou les formes trés innovantes comme
les Amap ou les paniers.

Ce renouvellement et ces innovations sont initiés ges producteurs, des consommateurs ou des
collectivités qui, a partir des années 2000, s'gagh dans ce mouvement, en particulier par
l'introduction de produits locaux dans la restaioratcollective. Pour autant ces circuits sont esté
peu connus, voire décrédibilisés jusqu’en 2009.

! Lire sur le site Angers.fr Raoul Lemaire... pionnierbio (avec des photos d’archive).
http://www.angers.fr/de-projets-en-projets/decougrigers/histoire-d-angers/chroniques-historiqumsAs-
informer/raoul-lemaire-pionnier-du-bio/index.html

2 Des années 1930 & 1960, le Japon a connu urentioation de I'eau de mer par des métaux lourds, en
particulier du mercure, rejetés par une usine aumniqui provoqua, notamment chez les pécheursaladie
dite de Minamata.



Que s'est-il s’est passé en 2009 ?

Face au bouillonnement d'initiatives et d’'innovagsoautour des circuits courts, le ministre de
I'Agriculture de I'époque, Michel Barnier, qui availéja permis une certaine reconnaissance a
I’Agriculture Biologique, décide, dans cette méneine, de soutenir d’autres types d’agriculturesdan
une perspective de développement durable. Il noes &n place un groupe de travail sur le théme des
circuits courts. Ce fut intéressant. Autour de dhld, 50 structures participatives représentai@nt |
diversité des acteurs concernés depuis 'amontjasval, y compris la société civile.

Ce groupe a donc défini les circuits courts comme €orme de vente mobilisant au plus un
intermédiaire, sans prendre en compte la distasmgrgphique pour deux raisons importantes.
D’abord, pour ne pas discriminer les producteuosgéEs des bassins de consommation. Si on avait
limité les circuits courts a une distance de &m) %oire 200 km, des agriculteurs auraient été mis
hors-jeu. Pensons par exemple a ceux du Massifatenti, faute de marché local suffisant, doivent
aller jusqu’a Montpellier pour vendre leur vian@éscriminer, c’était rater notre cible, ceux gdalut
soutenir. Et, deuxieéme raison, il ne fallait paaréar Internet, qui était alors en plein boum.

La définition ne prend donc pas en compte la digtagéographique. Cependant, le groupe a vraiment
insisté sur les circuits courts et de proximiténpettant de rapprocher producteurs et consommateurs
d'une méme région et a contribué a définir un plaction pour soutenir leur développement. Je
citerai trois de leurs propositions : facilitemiitallation, améliorer la connaissance de cesitsrayui

ont été ignorés de la statistique agricole jusqZehO, et promouvoir leur organisation, car ilstson
peu structurés. C’est d'ailleurs un des freins.

Arrétons-nous un instant sur les mots... Il y a la dinition officielle des circuits courts,
mais d’autres expressions sont employées : produdcalement, consommation de proximité...
Qu’est ce qu'un produit d’ici, de quel périmetre sagit-il ? Toulouse, Midi-Pyrénées, Sud-Ouest,
Francevsviande roumaine ? Un produit fait par quelqu’un gue I'on connait ? Pouvez-vous lever
les ambiguités qui pésent sur les notions ?

Florence Scarsi Effectivement, Yuna a commencé a aborder la di&indes produits locaux. En
régle générale, quand on parle de produits locauraiéere d’alimentation et d’agroalimentaire, en s
réfere a deux types de circuits de commercialisatio

Tout d’abord, les circuits de proximité, dont Ididiéion est logique, sont caractérisés par uneadise
kilométrique réduite entre le producteur et le conateur. Mais, comme Yuna l'a expliqué, cette
notion de distance kilométrique pose probleme. Aecdistance n’'a été fixée de maniére officielle
pour dire ce qu'est un circuit de proximité. Poes lproduits qui sont vendus via le commerce de
détail une distance de 80 km est évoquée mais il s’aditié d’'un seuil lié au « paquet hygiérieet
non a la distribution. Dans son avis sur les prizdigicaux dans I'agroalimentaire, I'Ademe indique
une distance de 150 km.

Par ailleurs, trés souvent en France, quand oe parh produit local, on parle d’'un produit frargai
Pourtant d'une certaine facon, un produit espagsbl peut-étre plus local pour Toulouse qu'un
aliment venu de Bretagne ou d’Alsace. Du coupgloien parle de circuit de proximité, on ne sait pas
de quoi il s'agit exactement. Tout dépend du portluprojet et du consommateur... Chacun a sa
propre définition du circuit de proximité, selors sgtentes et ses valeurs.

Comme I'a dit Yuna, quand Michel Barnier a vouloemiouvoir les produits locaux, en 2009, il a fallu
trouver une définition permettant de les caracéri€’est ainsi que les circuits courts ont éténikef
avec un intermédiaire de vente au plus. Mais, &siall y a une ambiguité puisqu’un intermédiaiee d
vente au plus ne garantit en rien qu’'un produit kmal. Par Internet, on peut tres bien vendre des
produits a l'autre bout du monde avec un seul inéeliaire -je pense en particulier au vin-, tout
comme des produits locaux peuvent étre vendusgued’un intermédiaire. Donc, quand on parle de
circuits courts, la notion de proximité commenaghanger.

La proximité sociale... C'est peut-étre en ce sersslaun peut dire qu’un circuit court est aussi une
forme de commercialisation de produits locaux. Bemet peut-étre plus facilement d’identifier d’ou
vient le produit et comment il a été fabriqué. Estice pas en fin de compte ce qui va intéresser |
consommateur ?

% En dessous d’une distance de 80 km & vol d'oiseéne le siége de I'exploitation et le commerce peoduits
animaux peuvent étre transportés par glaciére. éasub, 'usage d’'un camion frigorifique est oblija.



Avez-vous des repéres chiffrés concernant les volas de produits écoulés dans ces
réseaux de proximité et la maniére dont ils sont diribués ? Et quels produits ?

Y. Chiffoleau. Je n'ai pas de réponse concernant les produitgrabemité, mais nous avons en
revanche quelques données sur les circuits ciltss n’en avons pas eu jusqu’en 2010, ou ils &taien
encore considérés comme une forme de diversifitaio méme titre que I'accueil a la ferme. On se
contentait alors de demander aux producteursfaiggient de la vente directe ou pas (ce qui est tr
réducteur) sans indication de volumes, ni de @sfii’affaires... L'une des conséquences du groupe
Barnier a été d’'introduire les circuits courts dinstatistique agricole. ‘

Depuis, méme si nous n'avons pas de recul, ongsatcela concerne 1S des agriculteurs en
France, soit environ 100 000 agriculteurs, et derfarés variable selon les filiéres. Les prodigss
plus représentés sont le miel et les fruits etri@egl Tres variable également selon les régionss Dan
certains territoires comme le Sud-Est, la CordeseDom, ils sont trés développés. En revanchée ils
sont trés peu dans les régions largement axédsessproductions intensives, comme la Bretagne. On
sait aussi que les exploitations engagées dansidests courts sont plus petites que la moyenne,
dégagent davantage de main-d’'ceuvre et pratiquastfpiqguemment le bio - méme s'il ne faut pas
faire 'amalgame circuit court = bio. Un tiers descexploitations, donc plus de 30 000, dégagesst plu
de 75% de leur chiffre d'affaires en circuits csuite recensement agricole a enfin permis d’affirme
gue cette activité n'est pas anecdotique, pas maiméme économiquement. Aujourd’hui, la
commercialisation se fait selon plus de 20 modalii§érentes, selon gu'il y ait 0 ou 1 intermédiai

F. Scarsi Je rajouterai deux points. Le premier concerndidparité régionale. Souvent, les régions
qui produisent un aliment en quantité, le commésgat moins en circuits courts que celles
faiblement productrices. La raison est simplee dispose de filiéres longues tres bien structypsées
des organisations de producteurs ou autres coo@vatqui se chargent de commercialiser la
production. Un exemple : I'Aquitaine et Midi-Pyrérgé produisent beaucoup de volailles qu'elles
commercialisent dix fois moins en circuits courteeda Provence. Deuxiéme point, les producteurs
qui s’installent en circuits courts sont un peuspjeunes que la moyenne des agriculteurs : 49 ans
contre 52, en 2010..

Jeunes couples, militants et mamies

Que sait-on des consommateurs de circuits courtsDes bobos...

Y. Chiffoleau. Des bobos, oui, il y en a. Il y a aussi des mnili§, souvent les plus médiatisés, mais les
études dont nous disposons montrent qu’ils sortbplminoritaires au sein des consommateurs de
circuits courts. Disons qu’il y a les militants qdissent par conviction. Il y a ce que certainsnds
collegues appellent les héritiers, qui fonctionnainisi depuis toujours, sans penser aux enjeux que
cela représente. Ce sont des mamies qui vont achénacheter a des producteurs, parce qu’elles
savent reconnaitre les bons produits, contrairenaemt jeunes urbains. Reste la catégorie des
« fonctionnels sympathisants » dont I'exemple tgge le jeune couple qui, au moment du premier
enfant, commence a s’inquiéter de l'alimentatioe, 'drigine des produits, et & lire les étiquettes
gu’ils n'avaient jamais vues jusque-la. Petit atpau fil des habitudes, ils trouvent que les wi
courts ce n'est pas si mal : bon, pratique et pgs ¢her. Ces données viennent d’études régionales,
mais au plan national les résultats sont a peulpsasémes. Il existe enfin une enquéte nationale s
les consommateurs et leur rapport aux circuitstspsur la base d’un échantillon représentatif @2 6
acheteurs en circuits courts et 600 qui ne le gast Nous allons mieux savoir qui ils sont. Je euexp
pas encore diffuser les résultats, je peux vous glirand méme qu’il y a une majorité de CSP +, de
gens plutdét bien éduqués et plutdt aisés mais alessiouveaux consommateurs parmi les autres
catégories. Il y a la un vrai défi : démocratisey ¢ircuits courts.



Venons-en aux agriculteurs engagés dans ces circuiPierre Moureau, vous avez monté,
il y a un an, avec trois autres agriculteurs-assoés, un magasin alimenté exclusivement par un
réseau d’agriculteurs. Pourquoi un tel magasin, quées ont été vos motivations ?

Pierre Moureu. Nous sommes quatre agriculteurs-associés et masedfils sont installés sur nos
exploitations, apres avoir passé leur BTS et canmaiexpérience a I'extérieur durant un an ou deux.
Le temps de la réflexion... Avec ce magasin, nowmns trouvé un moyen de les installer d’'une
maniere dynamique, positive car, vous le savegritalture connait quelques difficultés. Je suis
éleveur de porcs, valorisés au sein de la filiereglie jambon de Bayonne sous IGP porc du Sud-
Ouest, et producteur de viande bovine. La questiait de savoir s'il fallait continuer de développe
nos élevages ou tenter de nous diversifier verauire secteur. Nous avons étudié tout cela sans
vraiment savoir par quel bout le prendre. Finaleimeous avons opté pour la valorisation des preduit
dans la proximité. C’est le consommateur qui viaitda nous. Cela a conduit a la création d'un
magasin a Serres-Castet, une zone urbaine paloikepmuvoir d'achat est assez élevé. Aujourd’hui,
nos jeunes sont installés, le magasin est ouvdrtagtctionne car il répond & une attente socétple
nous avions identifiée.

Comment fonctionne ce magasin ?

Des exploitants-agricoles (45 au départ, 74 aujburpgnous apportent leurs produits. Ces apporteurs
qui ne sont pas nos associés, sont liés par umatate mandat. Les choses sont juridiquement bien
ficelées. Chaque producteur reste propriétairectepsoduit jusqu’au passage en caisse. Il en a la
responsabilité notamment sur le plan sanitairprilefixé....

Chaque fin de mois, nous établissons le bilan dquitea été vendu, nous éditons une facture et le
payons. Quand un consommateur nous dit qu'un proési un peu cher, nous répercutons
l'information au producteur. Nous gérons aussi #<C*. Quand un produit arrive & la limite, le
responsable du magasin appelle le producteur qudeé&oit de retirer le produit, soit de faire une
promotion...

Aujourd’hui, nous avons 1200 références en rayehs)n service-arriere pour la boucherie et la
charcuterie, tenu par des professionnels qui cherseiles clients et qui découpent la viande
transformée en partie sur place. Actuellement, Hermos employés travaille a I'élaboration de plats
afin que nous puissions développer le rayon traietépondre a une demande croissante des clients.

A qualité égale, moins cher que les grandes susface

Les principales critiques qui portent sur les circits courts affirment que ce type de
distribution s’adresse d’abord aux catégories socfyofessionnelles supérieures, car les prix y
sont plus élevés qu’en supermarché. Quelle politigude prix pratiguez-vous ? Pouvez-vous tenir
la comparaison avec les grandes surfaces ou les it épiceries ? Et retirez-vous un revenu
substantiel de cette activité ?

Sur la question du revenu, difficile de chiffrerépisément, car nous n’avons pas encore un an
d’existence. Néanmoins, l'arrété comptable au kbaithuit mois d'installation montre que cette
activité est correctement remunérée.

Concernant le prix des produits, cette questiotéd’'én de nos principaux soucis. Il faut savoiequ
nous sommes cernés par des grandes surfaces.nbtamment un trés gros Intermarché a cété. Les
relevés que nous avons effectués chez ces contumemtrent que nous sommes moins chers que la
grande distribution. Mais, attention, nous ne sompes moins cher que le standard qu'’ils mettent en
avant. Il faut donc faire attention a la fagon dontcompare les prix. Chez nous, vous ne trouverez
pas un poulet gratuit, pour un poulet acheté, okileede porc a 2 €. Dans ce genre d'offre, c’est
I'éleveur qui meurt. Nous nous comparons donc ppport & des produits de qualité, car la grande

* La DLC, date limite de consommation, concernepesluits ultra-frais (produits laitiers, viande.. )i gloivent
étre absolument conservés au froid, car ils préserdes risques microbiologiques. La DLUO, dateitém
d'utilisation optimale, elle, se trouve sur les serves, surgelés... Jusqu'a cette date, le fabrigarantit le
méme go(t et la méme teneur en garantie que sbthujp était frais. Au-dela, le produit reste comsoable.



distribution propose aussi produits de qualité,smre les met pas toujours avant, car ils dégagent
moins de marge. Comparé a ces produits de quabtégs sommes moins chers. Un exemple : dans
notre magasin, le poulet est vendu 8 €/kg. Le mpoutet, nommé fermier, Label Rouge... est & 9,5

€/kg en grande surface. La chipolata affiche 8/®kg chez nous, 9,8 chez eux.. Si I'on prend les
bons repéres pour comparer, nous sommes donc robars. Mais, évidemment, beaucoup ont la

tentation de comparer nos produits avec ceux émlésles affiches en 4x3, proposant des prix

imbattables jusqu’au lendemain midi. La, on ne ppest

Vos clients appartiennent-ils a des catégories plott aisées, urbaines ? Ont-ils des attentes
particulieres ? Et ce dialogue entre agriculteurs teconsommateurs, réclamé depuis des années,
s’opére-t-il dans votre magasin ?

Non, le magasin est installé dans une zone a &betngtiel, ou les gens ont de gros revenus. Mais moi
je ne sais pas faire la distinction entre consoraardtobo et non-bobo. Aujourd’hui, notre clientsede
catégorise plutdt selon les jours de la semaineddébut et milieu de semaine, viennent surtout les
papis, les mamies et de jeunes femmes avec dest®rfabas-age. Puis, le vendredi aprés-midi et le
samedi, ce sont des familles, des cinquantenaureaays disent faire les courses alimentaires chez
nous, pour acheter des produits de qualité, esertile drive de Leclerc ou d’Inter pour les prasglui
non-alimentaires, notamment ceux pour I'entreti2ans notre magasin, il N’y a que de l'alimentaire :
on n’est donc pas tenté par autre chose.

Et puis, oui, il y a un dialogue ! Toutes les foles semaine, nous élaborons un planning pour que, a
tour de rdle, les producteurs viennent discutec degs consommateurs. Un exemple flagrant : notre
producteur de poires a mis en rayon des Willianugeo Cette variété est délicieuse mais sa durée de
vie est trés courte. Impossible de manipuler cegsfm’importe comment, sinon ils blettissent et
deviennent immangeables. Notre collegue est vepligeier tout cela aux consommateurs qui ont
adoré ce produit. Nous relocalisons I'histoire damduit que le client ne peut obtenir dans la dean
distribution qui est beaucoup plus déshumaniséeisNwons I'impression que nos clients viennent
chercher un peu d’humain.

En hiver notamment, comment pouvez-vous proposer endiversité de fruits et légumes ?

C’est vrai qu’a cette époque il y a moins de fraitéeégumes. Les péches, les prunes et les raigiris
terminés. Cet hiver, nous aurons des kiwis, deepa@t des pommes. Des produits de saison, un point
c’est tout. Nous avons déja eu des consommateursemqaient acheter des poivrons au mois de
janvier. Nous n’en avions pas, bien-sir. Ce n'est gvident. Nous leur expliqguons, mais ils mettent
du temps a comprendre, tant ils sont habituésu&eran’importe quoi & n'importe quelle saison.

Depuis longtemps, nous avons perdu ces reperdsy. &'un produit, c’est qu'il y a eu un acte de
production. Il y a eu un déphasage entre l'acteldit et I'acte de production. Nous faisons de
'éducation, nous expliguons a notre modeste pla€e. puis, cet hiver 2013, nous avons
particulierement eu de gros problemes climatiques da pluie, la neige... Alors, nous avons collé
des affichettes demandant de nous excuser parckeguayons étaient vides, alors que nous aurions
pu les remplir avec des produits espagnols, pampbee Mais nous nous y sommes refusés. On ne
trouve pas de produits locaux si le temps est nguseles produits ne sont pas mars. Cela faiiigpar
de notre éthique et nous n’avons pas créé ce nmagasi faire comme la grande distribution d’a c6té.

Yuna, Florence... Une réaction ?

Y. Chiffoleau. Je confirme que nos observations nationales mwntjue, a qualité égale, les circuits
courts ne sont pas plus chers, voire moins cherse#anche, le probléme reste celui de I'acces. Les
populations les plus fragiles et les plus démuni@ssouvent acces aux circuits courts les plusscher
Et puis, des familles s’auto-excluent parce qu&lte veulent pas s’identifier & l'image « circuits
courts = bio, bobo, militants ».

F. Scarsi Vous avez cherché une diversification et uneatslité financiére. Au final, cela donne
aussi une nouvelle facon de vendre les produitdeetiialoguer avec le consommateur. Une forme
d’éducation, ce qui est tres important pour pronoduwne alimentation plus durable. Votre
expérience est tres intéressante.



DEBAT AVEC LES ETUDIANTS
Alimentation et pauvreté

Camille. Je trouve intéressant de relier le bobo au culipaete que je crois que le consommateur
moyen accorde une infime partie de son revenulianBatation. En réalité, je pense que trés peu de
gens sont contraints d’acheter des produits eemnte gamme. Nous avons des marges pour choisir
et payer un prix juste au producteur. Méme daeasedes familles les plus défavorisées.

Y. Chiffoleau. Les circuits courts pour les familles les plumdéies est une question difficile, parce
gu'il y a un probléme d’'image et d’acces, mémesgilésentent un meilleur rapport qualité-prix. En ¢
moment, il y a une voie tres médiatisée, celle @adr les rebus, notamment des supermarchés, pour
lutter contre le gaspillage et cela apparait agmsnme vertueux pour lI'environnement. Sauf que
donner aux pauvres ce qui est presque périmépujeens cela moyennement ¢a. Ce serait cautionner
une alimentation a deux vitesses.

Pour nous, les circuits courts signifient qu'unér@woie est possible, que I'on peut introduire les
produits locaux dans les filieres de I'aide alinaém. Nous avons des partenariats avec les Restos d
cceur et des producteurs de la région Languedocsifons avec I'appui du Marché d’intérét national
de Montpellier qui assure la logistique. Parce poir permettre I'accés a des produits de bon rappor
qualité-prix, il faut optimiser et réduire les ceite transport.

Ainsi, des innovations organisationnelles sont erpEntées un peu partout, pour que la solidarité
alimentaire ne soit pas une simple démarche dagtajui a sans doute des intéréts environnementaux
mais laisse toujours les pauvres a leur placey@irsa vous consommez ce qu’on vous donne ». Dans
ces expeériences, on essaie de ré-impliquer les dengur donner la capacité de choisir pour qu'ils
redeviennent acteurs de leur alimentation. C’estglet quand on fait cela on perturbe le
fonctionnement de l'aide alimentaire en France. dédkons d’euros sont en jeu. Du coup, on nous
bloque, méme quand on est a I'lnra. Il faut rappglee 3 millions de personnes s’approvisionnent
dans les banques alimentaires et qu'il y a de gruglus d’agriculteurs en difficultés.

Soléne Y-a-t-il des regles sanitaires pour les circadgsrts comme on en trouve en circuits longs ?

F. Scarsi Les régles sanitaires et les contrdles sur ledlyits vendus en circuits courts sont les
mémes que pour ceux vendus en circuits longs.régkes européennes et les régles nationales
s’appliquent. C’est d’ailleurs une des raisons gesquelles la définition des circuits courts iduri

un intermédiaire de vente au plus car pour desuyiidtomme la viande, il y a forcément un
intermédiaire de vente, I'abattoir, puisque I'aglieur ne peut pas abattre son animal a la ferme.

Un étudiant. Sur la concurrence au sein de votre magasirmpllesspetits producteurs ne sont-ils pas
désavantagés par rapport aux plus gros ?

P. Moureu. Sachant qu'il n’est pas question que nous medties producteurs en concurrence, nous
avons fait attention. Comment ? En ne doublant jgn@ produit. A partir du moment ou un
producteur est capable nous fournir un produit,sn@avons aucune raison d’en proposer un autre,
concurrent. En revanche, si I'exploitant ne pelg paus approvisionner, nous le remplacons par un
autre. Mais cela se fait en bonne intelligence.

Il'y a toutefois une exception sur les fromagesusnproposons quatre brebis, car leurs golts gemnt t
différents. Difficile de ne proposer qu’un seulrfrage qui pour vous sera trop fort, pour l'autre pa
assez golteux, parfait pour un troisieme... Sutetie produits, ou existe une grande sensibilité de
godts, nous répondons par une offre élargie. Meisrégles du jeu sont connues : ce n’est pas une
guestion de concurrence, mais une question de.golts

Un étudiant. Quelle est la répartition géographique des etailons des 74 agriculteurs qui
fournissent votre magasin ? Et quelle est la digtdilométrique de I'agriculteur le plus éloigné ?

P. Moureu. 85% des produits viennent du département, & 3@kmur du magasin. Ensuite, nous
sommes allés un peu au-dela du département afinlggw®nsommateur puisse trouver tous les
produits dans le magasin. Ainsi dans notre dépaméntrés humide, on ne peut pas cultiver lail et
'oignon. Nous nous approvisionnons donc dans lesGaomme pour les melons (& Lectoure) bien



meilleurs que ceux des Pyrénées-Atlantiques. Beguptus exotique, notre producteur de riz habite
dans 'Aude — c’est le plus éloigné- et nous avendournisseur de nouilles a Toulouse ; un jeune
agriculteur qui cultive 40ha de blé dur et qui pribdavec sa mére, des pates super. Chez nougail n
pas de blé dur, mais du mais. Difficile d’en fales pates...

Sacha Sur les 74 agriculteurs qui fournissent votre asayg combien sont en bio ?
Pierre Moureu. Cing producteurs de produits laitiers essentigdleindeux en légumes. Les autres
sont en agriculture raisonnée.

Un étudiant. Comment choisissez-vous vos producteurs ? Etgeze/ous pas une certaine précarité
chez ceux que vous ne prenez pas ?

P. Moureu. Nous avons démarré a 45, en décembre 2012. Dix apres, nous sommes 74. A un
moment donné, il faut savoir s’arréter. Alors, coaminles avons-nous choisis ? Nous, les quatre
associés, nous sommes rendus sur au moins 80%xplegations des agriculteurs qui nous livrent,
pour voir comment ils travaillent et pour goQteurke produits. Car nous ne voulons pas faire comme
la grande distribution. Nous sommes attendus squddité et c’est I'une des regles sur laquellesnou
sommes trés a cheval. Pour preuve, deux ou troisuétgurs ne sont plus apporteurs du magasin, car
ils avaient des problemes de qualité de produitéamment sanitaire pour l'un d’entre eux: ses
yaourts gonflaient. Cela peut arriver, on lui a @litredit. Mais, quelques mois apreés, le probléme
n’était pas réglé, nous avions des retours négaifslients... Il arrive donc que I'on soit amenéea s
séparer d’'un agriculteur. Cela fait partie desagglu jeu, le contrat de mandat qui nous lie frikj

on en a parlé ensemble.

Soléne Vous justifiez les prix par le fait que ce sorsgroduits de qualité. Y-a-t-il un moyen pour
les consommateurs de vérifier que c’est bien l€?cas

P. Moureu. Déja, pour beaucoup, nous proposons des prashuits appellation de qualité (label, IGP,
AOP...) bien que nous ne pouvons pas utiliser le LRmeige qui appartient & une structure. Mais
nous avons ce dialogue avec les consommateurssuBfut, nous avons les retours des clients
viennent sur les recommandations de clients quidet vanté les mérites de la viande... Je ne suis
pas sdr que I'on ait une moyenne de 200 clientissjai hous ne vendions pas des produits de qualité
La meilleure réponse est la.

Un étudiant. Vous contrélez la qualité des produits apportés Ipar producteurs. Pourquoi ne
contrblez-vous pas les prix aussi ? Ne pensez-passque les producteurs vont profiter de votre
structure pour faire un meilleur profit ?

P. Moureu. Effectivement, le producteur est maitre de son, prigis nous le « cadrons » un peu, en
lui fournissant une fourchette des prix relevésalas concurrents. Du coup, Si son prix est trepél

et que les ventes ne sont pas au rendez-vous,lmiodemandons soit de baisser, soit de laisser la
place a quelqu'un d’autre. Car on ne peut pasdigiser de I'espace et du personnel qui gére les
rayons, s'il ne vend rien. Ce n’est pas tenable@cigquement pour notre structure. Il nous est ainsi
arrivé dé-référencer un producteur de vins, trogr,chui ne voulait rien savoir, alors que nous ne
vendions rien dans son rayon.

Marie-Camille. Comment faites-vous pour rémunérer les persognes’occupent de la mise en
rayons, de la caisse, etc. ?

P. Moureu. Le magasin compte six salariés, dont trois boch€es personnes doivent étre
rémunérées et nous avons investi 400 000 euros |daris, grace a un emprunt que nous devons
rembourser a la banque. Dans le contrat de mardaépavec les producteurs, il est prévu que nous
prenions une commission sur le produit. A la finall@que mois, nous établissons une facture qui
comporte le montant des ventes HT moins cette cagian destinée a payer les frais.

Maxime. Est-ce que tous les producteurs de votre magagiretrouvent avec ce gu'ils vendent en
P. Moureu. S’ils devaient vivre des ventes dans le magags pdoducteurs ne s’en sortiraient pas. lls
ont d’autres circuits de vente bien sdr. Je penséra Notre région est trés viticole, nous réfé&mrs
plusieurs producteurs. Si le magasin représenti&bouché important pour eux, il n’est pas suffisant
Idem pour les fromages et les volailles, surtowtaeard gras. L'un de nos associés produit du danar



gras et il est loin de tout vendre dans le magdsiat le monde écoule dans d’autres circuits, méime
le magasin reste un bon débouché.

Valentin. Quelles institutions vous ont aidés a financdrevprojet et jusqu’a quelle mesure ?

Pierre Moureu : Nous avons deux banques, le Crédit agricola Banque populaire simplement car,
sur les quatre associés, deux sont au Crédit dgretodeux a la Banque populaire. Ensuite, nous
avons fortement été aidés par la Chambre d’aguicult

Quand nous avons réfléchi a la mise en ceuvre de matgasin, nous sommes allés en Région Rhbéne-
Alpes ou ce type de magasin est trés développée Région posséde des compétences pour monter
de tels projets, notamment un référent nationa¢ ldassein de la Chambre d’Agriculture de I'Ain. Il
nous a aidés de A a Z, c'est-a-dire de la concemgtiomagasin en fonction de I'étude de marché que
nous avions réalisée (calcul des metres linéairesfrdid nécessaires, cubage des chambres
froides...)au cahier des charges pour trouver unemige de communication. Le nom Ferm’envie, le
logo, I'image, la communication dans le magasin.ut o été pensé. Par exemple, je vous parlais tout
a I'heure de I'éducation du consommateur : iceetes panneaux pédagogiques rappellent les étuits
légumes de saison.

Enfin, nous avons suivi une formation financée pMavea et par I'Adepfo (Association de
développement des Pyrénées par la formation) paer rgpus puissions aborder ce projet d’'une
maniere professionnelle. Rien n'a été fait au hthsar

Une étudiante Vous avez parlé de main-d'ceuvre dans les circoitsts. J'aimerais plus de détails.

P. Moureu. Pour compléter nous nous n'avons pas eu drofeader - apres le Feader, le dossier
passe au niveau d&irections départementales des territoires et dmda Nous avons déposé un
dossier qui a été refusé. Méme I'Europe a du naédiér ce type de démarche.

En terme de main d’'ceuvre notre modeste expériraus avons installé 4 agriculteurs, nos quatre
enfants, nous avons créé six emplois (quatre teaigds et deux mi-temps), nous avons renforcé des
exploitations agricoles, je pense notamment a uoeugtrice de fromages de chéevre et de brebis, qui
était seule sur I'exploitation. Son mari a arsaé travail et est revenu sur I'exploitation pagoéelle

fait de trés bons produits donc ¢a se développandéi on est tres modeste, en termes de main
d’ceuvre, je pense que la mission est remplie.
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Il - Paradoxes, avantages et limites des produits locaux

» Premier paradoxe : les avantages des produits loga ne sont pas ceux que l'on croit

Mission AgrobiosciencesFlorence Scarsi, vous avez publié une note pour vetministere
dans laquelle vous indiquez que I'’équation que fonsouvent les consommateurs « produits
locaux = produits écolos » n’est pas si juste... Erosime, leur qualité environnementale n’est
pas systématiquement meilleure que celle de prodsitvenant de I'autre bout du monde... Vous
pouvez nous expliquer...

F. Scarsi: Déja, je voudrais revenir sur I'origine de cdHasse idée, qui est née au début des années
90 dans les pays anglo-saxons et au Royaume-Uioin 8 concept dfiood miles moins un produit
parcourt de kilométres, meilleur est son bilan oaeb Je vais expliquer pourquoi il s’agit d’'uneddé
recue sur laquelle méme les Anglais sont revetaisel sont rendus compte gu’il valait mieux qu’ils
consomment des tomates marocaines que celleséadtsous serre chauffée au Royaume-Uni.
Premier point, I'impact environnemental n’est page d'impact carbone. Cette distinction est trés
importante en agriculture qui peut avoir des bé&eéfpour I'environnement, en termes par exemple de
préservation de la biodiversité ou de qualité dad. Voila déja une premiére raison pour laqueile o
ne peut pas se fier exclusivement a une distahaaé&irique pour dire qu’un produit est meilleur pou
I'environnement.

Tomates marocaines, agneau de Nouvelle-Zélandaregptisanal

Ensuite, je vais vous illustrer par trois exemgdesrquoi, méme si on ne regarde que le bilan ca;bon
un produit local n’est pas forcément meilleur poarilan. Premiere raison, parce qu’un produitlloca
ne dit rien de la facon dont il a été produit. Pai, ce qui pese le plus dans le bilan carbone des
produits agricoles et alimentaires ce n’est pasaasport (il ne pése que 17%mais la phase de
production agricole, avec 57%. Deuxiéme raisonpHase de transport dépend certes de la distance
kilométrigue mais également du mode de transpodiedtoptimisation logistique. Troisiéme raison,
les pratiques du consommateur comptent également.

Revenons au mode de production, et & I'exemple tdemtes produites sous serre chauffée au
Royaume-Uni. Au bout du compte, des études montremties Anglais ont plus intérét a importer des
tomates qui ont poussé en plein champ au Maroc,cqueommer celles qui ont été cultivées sous
serre chauffée au Royaume Uni, une pratique quaddmbeaucoup d’énergie. Autre exemple : pour
produire une tomate bio, on n'utilise pas d’inteade synthese dont la production est énergivore et
créatrice de gaz a effet de serre. Conclusionpaseutiliser d’intrants chimiques pour faire pousse
une tomate bio peut étre un avantage pour son ¢égrone.

Ces deux exemples montrent que le bilan de la ptiasgroduction de la tomate peut varier selon
l'itinéraire technique employé par les agriculteurs

Deuxiéme raison, la phase de transport dépend distience kilométrique mais, finalement, cela ne
compte pas tant que ¢a. Ce qui joue davantagd,le’esode de transport. Prenons I'exemple célebre
de I'agneau de Nouvelle-Zélande : le mode de tr@msparitime est trés peu impactant par rapport au
mode de transport routier qui, lui-méme, connaé grande variabilité des émissions de gaz a effet d
serre a la tonne/kilométre. Comprenez : au seimode de transport routier, il existe un écart eletre
camion de 40 tonnes qui transporte 'agneau némdéls du port jusqu’a point de vente, en émettant
84 g de CO2 a la tonne/kilométre, et le petit vélgiaitilitaire de 3,5 tonnes qui émet plus de 16@0

la tonne/kilométre, parce qu'il est moins efficiéquantité transportée réduite par rapport au carthu
consommé). Au final, une étude, réalisée il y dgues années en Allemagne, a montré qu’un agneau
élevé en Nouvelle-Zélande, transporté pendant ZDKIO par un bateau -qui retourne a plein en
Nouvelle-Zélande-, puis pendant 400 km avec un gamsion - qui, lui, va retourner a vide au port-,

® Selon I'lfen: «Les ménages acteurs des émissittngaz a effet de serre », collection Pressiotis]5,
novembre-décembre 2006
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affiche un bilan de phase de transport a peu gé@isalent a celui d’'un agneau élevé en Allemagne et
transporté pendant 100 km dans une camionnetteaata vide a I'exploitation.

Enfin, la troisiéme raison pour laquelle le bilaartione d’'un produit local n'est pas forcément
meilleur, se situe au niveau du consommateur. Peepour exemple le pain, et trois facons de le
produire : chez soi, dans une boulangerie artisamaldans une boulangerie industrielle.

Si I'on ne regarde que la phase de fabricationn gdaint de vue consommation d’énergie et bilan
carbone, la production de pain dans une boulangetiestrielle est la plus intéressante. En revanche
si on y inclut le transport du consommateur entredomicile et le lieu de vente, les choses changen
Plusieurs cas de figures. Si le consommateur habgkis de 500 meétres d'un supermarché, il vaut
mieux d’un point de vue du bilan carbone gu’il@idicheter son pain dans une boulangerie artisanale.
S'il habite a plus d’un kilomeétre du supermarchgaut mieux qu’il fasse le pain chez lui.

En résumé, le bilan carbone d’un produit dépendatebreux facteurs. Les produits locaux peuvent
avoir un bilan carbone meilleur que des produitstéins, mais cela peut également étre le contraire

Par ailleurs, votre note révéle aussi des avantagees produits locaux auxquels on ne
pensait pas forcément, en particulier ce que vougppelez les aménités environnementales...

F. Scarsi La-aussi, je vais prendre des exemples des ayestpe peuvent avoir les circuits courts en
matiére environnementale.

Premier point, nous I'avons précédemment évoguéardage de producteurs qui commercialisent en
circuits courts sont engagés dans des modes daqtimu a faible utilisation d’intrants, notamment e
Agriculture Biologique. D’aprés le recensement egg, en France en 2010, 2% des agriculteurs
étaient en Agriculture Biologique et parmi les aglteurs qui commercialisaient en circuits courts,
10% étaient en AB. Cela fait quand méme cinq ftis gn moyenne. Sur le terrain, on constate que
des efforts plus importants sont réalisés par ledytteurs engageés en circuits courts sur le pdaa d
production.

A propos des aménités environnementales, on censtatout pour les zones urbaines et périurbaines,
gue lorsque des producteurs commercialisent enitdrcourts cela permet de maintenir une ceinture
verte autour de la zone urbaine. Cette ceinture\sebeaucoup de vertus : 1) elle permet de cosiserv
du foncier en terres agricoles, donc de lutter reoifiartificialisation des sols et I'urbanisation
croissante. 2) De maintenir une certaine biodit@isauvage. 3) Biodiversité qui va créer une gegtai
régulation du climat, donc lutter contre le réchamient climatique. 4) De mieux s’adapter aux
changements climatiques car, grace a I'évapotreai8m des végétaux, la température autour de la
ceinture verte va diminuer. 5) Et cela permet deseover certaines variétés locales et anciennes qui
mal adaptées aux filieres longues, pourraient dipa si elles n'étaient pas commercialisées en
circuits courts.

La commercialisation des circuits courts proposecdoute une série d’avantages d’un point de vue
environnemental. Reste gu'il est tres difficile qleantifier ces aménités. Cela montre I'importanee d
rattacher un projet de circuit court & un terrggaét & des enjeux bien précis.

Les circuits courts, pour reprendre la main sur si@stin

Qui dit circuits courts, dit agriculture... L’'un des premiers enjeux est donc de maintenir
un tissu d’agriculteurs. Yuna, pouvez-vous nous rgpeler en quelques chiffres la fragilisation des
agriculteurs et des ménages agricoles ? Et en gues circuits courts sont une réponse ?

Y. Chiffoleau. Effectivement, nous avons commencé a travailletesucircuits courts en 2005, a une
période ou I'on n'en parlait pas du tout, sauf pesrcritiquer ou les décrédibiliser. Pourtantfaiees
associations alternatives de développement nougumdtionnés sur le réle que pourraient jouer ces
circuits dans la lutte contre la fragilisation emieulture et plus largement dans la société.

Un petit rappel sur la fragilisation de l'agricuiy dont les revenus sont en constante diminution :
22% des ménages vivent en dessous du seuil degp@uau début des années 2000 et 40% des
exploitations agricoles dégagent un revenu infériau Smic. Cette fragilisation économique
s'accompagne d’une fragilisation sociale, d’'un @aé et d’'un manque de reconnaissance di en partie
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aux vives critiqgues portées contre les agriculteuusés d'étre des pollueurs et mis en causeléors
la crise de la vache folle. Si certains se sonpnaghés des producteurs, d’autres en revanche
développent une crise de confiance générale viss &e I'agriculture et des agriculteurs. Cette
accusation n’'est pas facile a vivre. Egalement,agdg®ulteurs qui se sentent mal quand ils n'antive
plus a suivre, dans ce monde ou il faut capterotosj plus d’'information, innover. Pas si simple,
surtout quand on n’a pas de successeur... Ce neab@ist traduit, notamment au milieu des années
2000, par le taux de suicide le plus importantalges les catégories socioprofessionnelles : us tou
les deux jours. Nous l'avons observé concrétemeritamguedoc, ou nous avons réalisé un trés gros
travail sur la fragilité en milieu viticole. Nous@ns réalisé des enquétes auprés de couples dant I
s’est suicidé quelques semaines apres. Une ale¥té ncée par la MSA, la protection sociale du
monde agricole, 'une des premiéres a réaliserglanr du phénomene, pour tenter de comprendre ce
mal-étre et trouver des réponses.

La, nous avons découvert le potentiel des ciradtsts comme une facon de reprendre la main sur sa
vie, de retrouver des moyens de maitrise de séndestEn anglais, on parleesthpowermentC’est
sous cet angle-la, comme un moyen permettant urieune valorisation économique, que nous
avons regardé les circuits courts. Car il ne s'pg#t de les idéaliser et de penser qu'ils représeta
solution universelle a tous les problémes. Loitade

L’intérét des circuits courts ne réside pas tamtsde chiffre d’affaires qu’ils générent, mais ddas
stabilité de trésorerie qu’ils procurent. lls pettmet de se protéger des a-coups du marché
international qui un jour paie, I'autre jour ne g@@ius. Autre avantage, c’est I'agriculteur quiefises
prix et retrouve une maniere d’exercer son autoaqmerdue en filiere longue, ou les prix sont subis.
Dailleurs, les agriculteurs ont beaucoup de difi€ a les fixer. Ce n’est pas si simple.

En général, ils ne comptent pas tout le temps aeailr fourni et fixent des prix trop bas, peu
rémunérateurs. Reste que, ensuite, il est diffpdlar eux de les augmenter, car ils craignent gse |
consommateurs les délaissent.

Les circuits courts sont donc a la fois compliqusEisyrce d’autonomie et de reprise en main. Des
indicateurs qui, jusque-la, n’étaient pas obser@ésdisait simplement « c’est rentable » ou ¢dest |
pas, on regardait le chiffre d’affaires... Désormais, ne regarde plus uniqguement les indicateurs
économiques, mais également sociaux, comme l& fierteconnaissance, le lien social... Et cela joue
a la fois pour les producteurs et pour les consaeums.

On nous a pris pour des fous !

C’est-a-dire ?
Je n’'ai pas encore dit que I'engouement pour leslits courts est aussi lié aux attentes de lasici
Car, par ses modes de vie et son lien aux institstamoindri, notre société est fragilisée et en
recherche de proximité, de dialogue, de lien spdlsentiment d’appartenance. Alors, les avantages
sociaux peuvent étre importants tant pour les priedus que pour les consommateurs, mais il faut
éviter les désillusions et les déceptions. S'impigen circuit court demande pour un producteur
énormément de travail et une complexité a gérexxdrnple de Pierre Moureu le montre : un magasin
de producteurs monté par quatre associés, c'exttasls
C’est en ce sens que nous les encourageons, afimelx gérer les difficultés. Contrairement aux
idées recues, I'agriculteur en circuit court n'gsts plus individualiste. En fait, dans ce systéme
naissent de nouveaux types de collectifs, entrdyateurs, entre producteurs et consommateurs dans
le cadre des Amap par exemple, ou entre productasiciés a des collectivités. C'est un renouveau
pour des collectifs en agriculture, une redynarusaties liens de travail entre agriculteurs, qoint’
plus le temps de communiquer entre eux en ciréoitgs. La densification des relations sociales et
professionnelles fait partie des nouveaux indiaateu

C’est vrai, on entend souvent les agriculteurs pagr d’'un sentiment de dépossession,
d'un probleme de dignité par rapport a I' « illégitimité » des aides. lls ont envie de vivre de
leurs revenus. Et puis, ils évoquent souvent le ragd des autres, a la fois celui des pairs, des
collegues et du reste de la société. De ce pointwe 1a, Pierre, avez-vous noté un changement de
regard. Qu'ont dit vos collegues, vos voisins ?
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P. Moureu. lls nous ont pris pour des fous, méme certain®@prs, lors de notre premiére visite.
Effectivement, nous sortons des sentiers battust fmmter de nous extraire de cette torpeur dans
laguelle est embourbée I'agriculture depuis longiem

Nous avions deux solutions : soit regarder le reardire qu'il n'y a rien a faire et se pendre. Soit
essayer de contourner |'obstacle et faire queldpase C'est ce que nous faisons, modestement. Pour
le moment, nous y avons réussi.

Grande distribution : le carnage de la filiere agoie

Mais je voudrais compléter les propos de Yunanpipas parlé d’'un phénoméne qui codte tres cher
a l'agriculture, la puissance de la grande distiiou Ne nous mentons pas : en France, il n’y aecun
concurrence sur les produits. Six géants se pantage marché de 65 millions d’habitants. En
Allemagne, ils sont 80 et rémunérent mieux leursdpcteurs. Alors d’ou vient le probléme?
Aujourd’hui, ces hyper-centrales d’'achat pressuatiseute la chaine jusqu’au producteur et la végiab
d’ajustement, c’est I'agriculteur. Voila la réalifeanco-francaise. Je ne dis pas que tous les maux
viennent de la grande distribution. Bien sQr, elld’autres avantages. N'empéche, cela a été ué sacr
carnage de la filiere agricole.

Alors la fierté retrouvée, bien sdr! Cela fait ipia de pouvoir discuter du produit avec le
consommateur, de la facon dont I'animal est éldeélendroit ou le Iégume est cultivé. Nous avons
demandé a une stagiaire de I'Ecole de commerceaded®toffer notre site Internet, de dresser une
photographie des clients et de nous livrer leutisemt. Des premiers retours, c’est le c6té humain
gui est mis en avant. Le samedi, il y a une filattéhte tres longue en boucherie. Mais les gens son
dans un autre état d’esprit. lls prennent le tedgose ressourcer et de discuter avec les prodsctiur
pense que cette proximité recrée des liens trésndiss pendant la semaine.

» Deuxiéme paradoxe : entre idéalisation et acte d’aat

Mission Agrobiosciences. Les consommateurs demandede nouveaux critéres de
qualité, du godt, des produits de saison, de la maité, des produits santé, de nouvelles fonctions
de I'agriculture... mais effectuent leurs courses a5 dans les hyper et supermarchés. Et la
part de l'alimentation dans leur caddy atteint & péne 14%, dont seulement quelques miettes
iront a l'agriculteur. N'y a-t-il pas une idéalisation de ces produits locaux, du petit paysan, une
nostalgie non suivie de faits ?

Y. Chiffoleau. Alors oui, 75% des achats en moyenne se font @mdgs surfaces mais, autre chiffre
important, le Creddmbserve que les consommateurs diversifient etlinebt désormais en moyenne
six circuits pour s’approvisionner. Trés peu sumgrnt le supermarché, nécessaire pour des produits
de base. D’autres circuits prennent vraiment dets pl@ marché, comme le hard discount, le drive et
les commerces de proximité. Quant aux circuits tspuls progressent mais ils partent de zéro...
Comme I'a trés bien dit Pierre Moureu, les consatemrs ne rentrent pas dans des cases. lls vont au
drive pour acheter les produits essentiels ; il$os¢ plaisir avec certains produits et ont envie d
soutenir I'agriculture locale via les circuits ctsubu le magasin de producteurs ; ils aiment aller
marché le samedi matin pour la convivialité etdess produits. En fait, ils combinent.

Deuxiéme chiffre important, 14% du budget est corésa 'alimentation. D’accord, mais c’est 7% en
Allemagne. Cela veut dire que, malgré les contesirles loyers, I'essence, etc., les Francaisteésis
Certes, chez les jeunes la part de ce budget atwtn@m n'est pas élevée, mais pour eux aussi les
contraintes sont fortes. N'empéche, ils sont aastgurs des circuits courts, et inventent des syegté
dans lesquels ils s'impliquent, comme les panitrdiénts.

Il faut donc mettre les chiffres les uns en face detres. Cela permet de prendre du recul. Si les
grandes surfaces se mettent aux circuits courtmlerisent les producteurs, c’est parce qu'elles
perdent des parts de marché sur certains pro@intsécupérant ce discours autour de la proximité, d
soutien aux producteurs, elles tentent de récupéserconsommateurs. Nous sommes face a un
changement.

® Le Centre de recherche pour I'étude et 'obsenvates conditions de vie. http://www.credoc.fr/
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Alors effectivement, les consommateurs sont pleimsontradictions, schizophrénes disent certains
collegues en marketing. Nous, les sociologues, ssmmins durs... Nous parlons d’hommes et de
femmes pluriels, qui passent d'un «truc » a laut’est la tendance de la société. Etant donné la
masse de contraintes, les consommateurs font dempromis. Il est donc normal que leurs
comportements semblent incohérents. Mais, du cibgst plus difficile pour les marketeurs de les
mettre dans des cases.

Et puis, il faut croiser le budget circuit courteavie budget loisirs. Les circuits courts, ce saurgsi
des services. Certaines personnes qui font deukdlca la ferme vont gagner davantage d’argentasur
prestation accueil que sur le pot de confiture. Besmes d’agriculteurs proposent des cours de
cuisine. Tout cela est a prendre en compte.

Enfin, tout n'est pas perdu pour les consommaté&sgsplus pauvres car, quand on les implique,
certains consacrent une partie de leur budget atiesode I'agriculture locale. Beaucoup mieux que
les bobos, eux comprennent tres bien I'enjeu pgrad a I'emploi.

Vous dites que les consommateurs vont davantage laard discount, qui est encore moins
cher que le supermarché. La question du prix est dw cruciale. Et vont-ils encore au
supermarché pour des questions d’accessibilité, geaticité... ? Bref, les produits locaux sont-ils
VOUES a rester marginaux, car mal adaptés a notre ede de vie ?

Y. Chiffoleau. Nous avons réalisé une enquéte nationale swolesommateurs et les circuits courts.
Pour ceux ces consommateurs-la, le prix n'est @asohtrainte majeure. lls affirment aussi que ce
n'est pas toujours plus cher au regard de la gual#t raisonnent donc davantage en terme de rappor
qualité/prix.

La contrainte majeure reste I'information : ou stas produits locaux ? Quand peut-on les acheter ?
Bref, la question de l'acces et du temps (en fonctilu travail, de ses activités, de celles des
enfants...) est trés importante. Autre probléme,icaéula garantie : quand ils achétent en circuit
court, les consommateurs n'ont aucune garantietcuaisoutien qu’ils apportent a I'environnement
ou aux producteurs, selon les motivations de chateita méme facon qu’il n'y a pas de garantie par
rapport a la qualité - ces produits ne sont paséfoent de meilleure qualité.. Pour répondre aux
demandes d’information et de garanties, des expégs émergent dans les régions. Je voudrais parler
ici d'un exemple gue nous accompagnons en Languaepgis 2008 et qui est amené a essaimer sur
le territoire national.

En 2008, nous avons mis en place I'expérimentation marché en circuit court, dans une commune
de 6 000 habitants au Nord de Montpellier. L’équipnicipale voulait relancer la vie sociale deeett
cité-dortoir en implantant un marché, tout en saam I'agriculture locale. Mais ces élus ne voulaie

ni d’'un marché fourni & 100% par des producteuwcaua, par peur de manquer de produits en hiver,
ni d’'un marché bio, pour ne pas donner une imaigistél En revanche, le principe des circuits court

« 0 ou 1 intermédiaire » laissait a priori plusntierge de manceuvre.

La relation directe avec le commercgant ne suffg pa

Ce marché fonctionne donc en privilégiant les dgisccourts et de proximité de provenance régionale,
avec des producteurs et des intermédiaires unayessles producteurs, mais aussi des produits issus
de filiéres longues, bien au-dela la région. Le &t organisé selon une charte et supervisé par un
systéme de contrdle participatif associant des ées exposants et des consommateurs. Mais cela n'a
pas suffit. Car, malgré cette charte, il y a eu déBance des consommateurs quant a I'origine des
produits. En fait, la relation directe avec le coengant ne suffit pas, car de nombreux consommateurs
n‘osent pas poser de questions et gardent dessdsutel’origine des produits et leur mode de
production.

Du coup, I'élu en charge du marché a eu I'idée0a0 d’installer un code couleur indiquant I'origin
des produits. Vert : le produit vient du productenrface de vous. Orange : il s’agit d’un produié q

le producteur ou lintermédiaire présent sur lendta acheté a un producteur de la région qu'il
connait personnellement et dont il se porte gathpeut vous en raconter I'histoire. C’est un peu
principe de mettre un visage derriére un produittaikei japonais. Violet : les produits sont isdes
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filieres longues. On ne peut vous donner plus dimi@ation que la seule tracabilité obligatoire en
circuits courts ou en circuits longs.

Ce qui est trés intéressant, c’est que les constennsacomprennent qu’il y a revente et revente. Du
coup, ils dédiabolisent, car I'achat d'un produiarge est une forme de coopération, de solidarité
entre producteurs, ou entre producteurs et intaaitéd. Le client a donc tout intérét acheter de
I'orange pour soutenir 'économie locale, les artis de proximité, les vendeurs qui s’engagent pour
soutenir I'agriculture locale. Et puis, il achetewdolet quand il en a vraiment besoin.

Encore plus intéressant, ce systéme a été misaea gepuis trois ans, et les consommateurs setposen
désormais la question de savoir si, finalement,oité besoin d’'un produit violet. Du coup, les
producteurs se diversifient pour faire passer fegygts violet en vert ou structurent des résearec a
d’autres producteurs pour les remplacer en orange.

Ce systéme va étre déposé a I'Inpi pour en faigermarqué Nous ne voulions pas, mais I'innovation
a été volée. Cela veut dire que c’est plutét umebddée, mais au risque d’étre appliquée n'importe
comment. Il faut donc la protéger, pour ne pas\d#icée consommateur.

Pierre, continuons sur le consommateur. Votre magas compte un peu plus de 70
apporteurs. Vous étes encore « small is beautifull, pas trop gros. Mais, imaginons que ce type
de magasin se développe un peu partout sous forméygbermarchés. Cela aurait-t-il toujours
du sens ? Et puis, ne va-t-on pas vous demander, jour, de jouer la folklorisation avec bérets et
sabots, comme certains le font déja ? Finalemented écueils de ce genre ne vous attendent-ils
pas au tournant au risque de limiter de votre déveppement ?

P. Moureu. La folklorisation... Nous avions identifié le dangsrnous nous y sommes refusés. En
terme de marketing, voyez notre slogan « Semeo]tegc partager ». Nous sommes sur du sens, pas
sur du folklore. Des clients nous ont spontanénremberciés de ne pas étre tombés dans la
folklorisation. Ensuite, allons-nous devenir depdrymarchés ? J'ai le sentiment que nous sommes
sur un créneau et que la consommation ne va pdsedalu jour au lendemain. Dans les villes qui ont
encore un lien avec le tissu agricole, ce typetiVid€ fonctionne. Mais je ne suis pas sir quesdas
grandes métropoles comme Paris, Marseille ou Lillés éloignées de la production, du monde
agricole, les circuits courts soient vraiment attesx Ou alors, pour une toute petite partie de la
population.

Mais si les supermarchés s’emparent de ce créneauOn le voit déja avec des petites
cahutes dans les rayons, tenues par de vrais ou feix paysans. Ne faut-il pas, comme le code
couleur, un repérage, un label garantissant qu'’il'agit vraiment des agriculteurs du coin ?

Il'y a 'exemple d’'un faux magasin, monté par udreavenant de la grande distribution qui, ayant
flairé le coup il y a trois ans, s'était associgu&lques agriculteurs. Le danger existe. A Lillsshwn

tel magasin a été monté par Auchan, par la faiildliez. Tout le monde s’y met, tout le monde a
son point-producteurs. Les super et hypermarcimésbin identifié que nous n'étions pas une
menace, mais cela les géne énormément de pergreuwiihégémonie.

Comment réagissons-nous ? Déja, nous sommes psotdgtre logo Ferm’envie est déposé a I'lnpi.
N’importe qui ne peut pas utiliser le terme ferfieemier comme il veut. Il est protégé. Par exemple,
pour pouvoir utiliser le mot ferme, il fallait qumus vendions des ceufs de poules élevées en liberté
La réglementation est bien précise. N'empécheyrtdession agricole devra se battre pour faire
respecter les lois, les regles, d’autant si ce hdacontinue a prendre un tel essor.

" La marque a été déposée en avril 2014 sous ldcid®nlLocal : Innovation pour la coopération etftirmation
en circuit local.
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DEBAT AVEC LES ETUDIANTS

Pauline. Depuis que vous avez monté le magasin, avez-vangé&lie pratiques d’élevage ?

P. Moureu. Non, et je n'ai aucune raison d’en changer, caisrfaisons des produits de qualité. A une
nuance prés. Concernant la viande bovine, nousomeulproposer en magasin une viande
exceptionnelle. C’est pourquoi les bétes qui sestidées au magasin sont en partie nourries agec de
graines de lin, riches en Omégas 3. Si nous aveasgé nos manieres de produire, ce peut étre un
exemple. Mais vous voyez, rien de radical. Nouslpisons toute I'alimentation de nos animaux sur
I'exploitation, nous transformons toutes nos c&abi nous en manquons, nous en achetons aux
Voisins.

Cannelle Que deviennent les animaux qui, eux, ne sontlpsinés au magasin ?

P. Moureu. lls suivent les débouchés classiques. Ainsi,p@ss qui ne se sont pas destinés au
magasin suivent les filiéres dites longues, qui spiand méme des productions sous Signe officiel de
qualit® IGP Jambon de Bayonne et IGP Porc du Sud-Ouestotales filiéres de qualité.

Quand les agriculteurs deviennent des commercants

Une étudiante N’est-ce pas trop difficile pour les agricultedes se transformer en commercants ?

P. Moureu. Oui, c’'est un autre métier, que nous n'avons gawrdé a la légére et sur un mode
folklorique. A 50 ans, il a fallu se remettre erestion et suivre une formation commerciale de 4smoi
avec Vivea. Nous avons essayé d'étre le plus sioiesel possible afin de mettre toutes les chances
de notre c6té. Finalement, j'ai appris et ce méteecommercant ne me déplait pas.

Justine : Vous avez parlé du risque que de grandes suriglassocient avec des producteurs. Mais,
finalement, n'est-ce pas un progrés gu’elles s'ytemt aussi ?

P.Moureu. Je ne voudrais pas diaboliser, mais ce que cheradm tout les grandes surfaces, ce sont
des marges. Nous avons été visités par notre véisermarché qui a relevé tous les noms des
apporteurs. Ensuite, ils ont passé des coups decéiftains en les menacant de les virer s'ilaiest

a Ferm’Envie. Ces personnes sont partisanes duoggement agricole, jusqu’a une certaine limite.
Quand on va sur leur pré carré, ils montrent lagsdeNous savions que nous étions attendus au
tournant. Intermarché, Carrefour... nous visitentulégement, pour vérifier qui apporte. Nous
commencgons a les connaitre.

Un étudiant. N'y a-t-il pas un défi géographique des circutairts ? Vous avez dit qu'il est plus
difficile de toucher les urbains mais, paradoxaletné n’existe pas d’énormes grandes surfaces en
zones urbaines par rapport aux zones périurbaBre$, ne pensez-vous pas qu'il serait possible
d’introduire des circuits courts dans les zonesimds plus qu’en périurbain ?

Y. Chiffoleau. Dans les zones urbaines, il existe déja les mardeéplein vent et de nombreuses
communes recréent des marchés qu’elles valoriaeiment et dont les horaires sont adaptés pour
gu’ils soient plus accessibles. On a ainsi des nésrée soir dans des grandes villes comme Stragbour
et dans les communes moyennes. Il y a donc du tt@our les circuits courts dans ces zones-la.
Mais, c'est toujours un probleme d’informations|-faut rendre visible ce qui existe déja- et
d’adaptation aux modes de vie. Reste que de nosdseexperiences sont en marche pour diversifier
ces circuits.

Un étudiant. Pour les agriculteurs, ne vaut-il mieux pas tillaraavec une grande surface en termes
de ventes, de débouchés, d'image... plutbt qu'avenagasin comme le votre ?

P. Moureu. De toute facon nous n'avons pas le choix. Nousnses obligés de travailler avec la
grande distribution. 75% des achats se font enrigrehé, c’est une réalité. On peut décrier les
filieres longues, mais elles ne disparaitront @s.parle du modéle breton tous les jours, mais s'il

8 Obtention de 'GP Jambon de Bayonne en 1998, publication au JOCE (Journal officiel des comnuiés:
européennes) I'lGP Porc du Sud-Ouest, le 09 maz201
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venait a disparaitre, les produits viendraient lié¢ais, d’Allemagnd d’Espagne, d'ltalie ou de
République tchéque, et fabriqués toujours selomi@éses méthodes. Il ne faut pas réver, ce modeéle
c’est le nerf de la guerre, sachant que nous comgsomns toujours des produits élaborés. En

revanche, je ne suis pas sOr gu'il faille aller rcher a construire son image dans la grande
distribution.

L'étudiant. Je parlais des fermiers qui vendent leurs predigins de petites cahutes au coeur des
grandes surfaces.

P. Moureu. Je comprends. Mais ce qui me géne, c’est lapéation de I'image. Depuis 40 ans,
I'agriculture subit la loi de la grande distributiet, aujourd’hui, alors que les producteurs quintant

des magasins, recréent des marchés et du lienerduyne alternative, la grande distribution s’offre
une certaine virginité pour référencer leurs prtsdlPour une question d'image, plus que de chiffre
d’'affaires. On voit clairement que ces produitstsostallés dans les grandes surfaces pour n'étre
vendus que d’'une maniére limitée. La, nous sommaisnent dans le folklore ! Car ce sont bien les
produits de la grande distribution qui doivent pass/ant.

Y. Chiffoleau. C’est exact, ce marché au sein des grandes sudatesmplétement marginal, mais il
ne faut pas non plus diaboliser la grande distidbut_es producteurs qui sont associés aux Alliance
Locales de Leclefen sont plutét satisfaits. Mais ils ne sont qu’tneataine en moyennepar magasin
ou ils n'écoulent qu'une toute petite partie der lproduction. C’est marginal. lls représentent 50 a
100 produits sur les 25 000 a 100 000 référencawatyasin. Et puis, Leclerc prétend travailler pour
un commerce équitable local. A la lecture du cantma voit la différence. Les producteurs fixenire
prix, mais Leclerc est libre de les dé-référencis dépassent un certain seuil. Enfin, il n’y aspa
d’engagement dans la durée, a l'inverse des pesailp commerce équitable.

Alice : Vous dites que la grande distribution n'est fagorable aux producteurs. Ensuite, la
médiatisation est forte par rapport aux circuitsren Vont-ils réussir a se généraliser ? Noussnou
sommes sensibilisés car nous sommes en école dagie, mais la plupart des personnes ne sont pas
informées. Y-a-t-il des initiatives en terme d’édticn ?

P. Moureu. Je pense qu'avec le temps, les circuits courts semérenniser. Mais a quel niveau, je ne
sais pas. Il existe aujourd’hui 200 magasins corfem#tre. Trois ont ouvert en méme temps que le
nbétre en décembre 2012, a Pau, Nice et en Bretdigpea une place a prendre, mais ce serait se
méprendre que d’'imaginer que la consommation aliaikenfrancaise de demain ne se fera que par ces
magasins-la. Nous devons garder la téte froidegyasetenter de ressembler a la grande distribution.
Nous n’avons pas la force de frappe qu’elle a caitsten 40 ans et n’en avons pas l'intention.

Si le consommateur n’est pas trompé sur la quelité prix, il y a une place durable pour ce type d
commerce.

F. Scarsi C’est exact, il y a une tendance de fond et patement en France. Méme la Commission
européenne s'intéresse a la maniere de favoriseortamercialisation de produits locaux. Mais, je
rejoins Pierre, tous nos produits ne seront pasr@neialisés en circuits courts demain. Et ce rpast

un objectif.

Revenons aux zones urbaines. Il existe un vrai emwewnt dans les grosses villes francgaises,
notamment en lle-de-France, pour tenter de dévelodps circuits courts et la consommation de
produits locaux. Cela permet, on I'a vu, au consatenr de se réapproprier son alimentation, de
savoir que fruits et Ilégumes sont issus de plagtt@sarbres qui poussent, que la viande vient d’'une
béte entiére. Le citadin a un peu oublié tout cela.

Si les villes s’intéressent de prés au développerdenproduits locaux, elles n'ont pas intérét, en
revanche, a miser sur le 100% local. Pourquoi 7 Boe question de solidarité avec les campagnes et
avec les pays en voie de développement, d’'une @agpur une question de sécurité alimentaire,
d’autre part. Depuis le & siecle, Paris importe énormément de denrées vi@iRUElle doit a tout
prix veiller a la diversification des circuits deramercialisation. Ainsi quand un marché va mal, on
peut se reporter sur 'autre. Personne n'a ing@& qu’un nouveau marché ait toute 'hégémonie. Pa
contre, que celle de la grande distribution diminaogeu, tout le monde a y gagné.

® Lire l'interview de J-P. Simier, directeur deséiks alimentaires & I’Agence de Bretagne : « ldad@llemand
Merket/SPD, une opportunité pour la Bretagne ps/vww.agrobiosciences.org/article.php3?id_aetrd736
10 https://www.mouvement-leclerc.com/home/allianaesales
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Nous ne recevons pas un semi-remorque de pommes

Thibaud. On sait qu’il y a beaucoup de gaspillage en agdhdiliere. Vous avez sans doute aussi de
nombreux déchets et invendus. Comment les valeviseg : par des dons aux associations caritatives,
pour aider les pauvres, ceux qui n'ont pas assapgeht pour ce genre de produits ? Ou bien
autrement ?

P. Moureu : Nous avons peu de déchets. Pourquoi ? Tout simggit parce que nous ne recevons pas
un semi-remorque de pommes. Par définition, ledymeurs locaux ne sont pas basés trés loin. lls
nous livrent donc, tous les jours ou tous les deuss, des produits frais : 10 cageots de pommes, 3
tomates... Pendant ce temps, la grande distribugith, recoit & 3h du matin un semi-remorque de
pommes ou autre. Pas étonnant gu’elle ait tanedeets. Nos déchets, tres marginaux, sont valogeés
accord avec les producteurs, par des chasseursfdi¥epar semaine, ils récupérent les léegumest, ande et

les broient pour alimenter leurs chiens. Enfirtanes producteurs reprennent leurs invendus.

Manon. Etudiante en sociologie de I'alimentation, Isthi@’un point de vue Iégislatif, existe-t-il ou va-t

on vers un label pour les produits locaux ? Sicue) est l'intérét ? Est-ce une vraie valorisafion

F. Scarsi: Plusieurs éléments de réponse Premier poird,des travaux autour des circuits courts,
pilotés en 2009 par le Ministére de I'agricultudes réflexions ont été menées avec les acteurs$ guan
la mise en place d’'une charte des circuits copganettant de cadrer ce qu’est un produit local. Ce
groupe de travail a conclu que tant que I'on nestaie pas de vraies dérives de l'utilisation du
« produit local », les acteurs n’ont plutdt pagiét d’apposer un label qui exigerait de répondiesa
critéres et impliquerait des contrbles. Du coup, peoduits locaux pourraient retomber sur le méme
type de systeme de qualité que les AOP ou les @&Pserait davantage un frein qu’un atout a leur
développement. Autre point : la Commission europédravaille sur un rapport indiquant si un logo
pourrait aider les agriculteurs & commercialisardgroduits en vente directe.

Y. Chiffoleau. J'étais dans le groupe de travail sur la charnegroupe réduit qui comptait une dizaine
de structures, en particulier les syndicats agegoles dérives étaient déja dénoncées, notamment
cette fameuse Ferme du Sart, implantée par Auchas B Nord. Depuis, grace au combat de la
Confédération paysanne, elle a perdu le nom desfetrs’appelle O’tera d'Avelin.

S'il y avait consensus sur les dérives, le problégpoar définir cette charte a résidé dans les
discussions trés vives sur la notion de qualitéut-#al'introduire dans la définition des circuits
courts ? Certains y étaient opposés argumentaihtstagit d’'un simple mode de distribution, avec un
intermédiaire au plus. D'autres, en revanche, raffient que les consommateurs attendent de ces
circuits une qualité différente de celle trouvéesepermarché. D’ou l'intérét de le mettre en avant
dans la charte, ce qui veut dire des contréles. ddbat sur la charte a principalement avorté a cause
de ce dissensus sur la qualité. Certains disaiesdi aju’il fallait attendre que le décret « Produit
fermier » soit appliqué en France. Bref, d'aborfinitéce qu’est un produit fermier avant d’avancer
sur les circuits courts. Mais ce travail sur lartha’est pas terminé.

Au plan européen, un rapport, auquel j'ai particgpété rendu. Il s’agit d’'une expertise réalisgéieyn

labo anglais qui va plutét dans un sens favorahla abel européen. De toute facon la Commission
européenne, par la voix de son commissaire a taljure Dacian Ciolos, avait décidé de mettre en
place une mention valorisante européenne « Prdduiba ferme » qui pourrait s’appliquer sur quatre
types de circuit court : la vente sur les marcl#&sente a I'exploitation, la vente dans les Amajes
boutiques de producteurs, et la vente en superénapaih au plan communautaire, sont reconnus comme
intermédiaires possibles. Reste a régler le prabtEharmonisation au plan européen. Pas si simple.

Ce qui nous soucie beaucoup, et I'Europe ne boagebpaucoup sur ce sujet, c'est que la réflexion
sur les circuits courts ne reconnait pas le roteagisans de proximité. lls ne sont pas considésig

des acteurs des circuits courts qui bénéficierentedte mention valorisante. Pourquoi ? Les boscher
par exemple, n'ont pas le droit d'indiquer 'origiles produits si ceux-ci ne sont pas sous label ou
cahier des charges, puisqu'’ils ne peuvent pas tjatanigine bifteck par bifteck. Le probléme ? Si
les artisans sont exclus de cette mention valaesam risque d’aller vers des situations complkagié
car ces professionnels sont déja énervés par Eapement de la vente directe par des producteurs.
En France, d'ailleurs, de fortes tensions sonta@n tle naitre autour de cette problématiquealldes
liens & reconstruire entre producteurs et commegtestisans de proximité qui ne travaillent plus
ensemble depuis des années.
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lll - Enjeux et perspectives... pour répondre aux crises

» Crise économique et fracture alimentaire

Mission AgrobiosciencesOn a peu parlé de culture alimentaire... Comment faie quand
on vend des blettes, du céleri et autre potimarroa des personnes démunies face a ces produits,
a la maniere de les cuisiner ? Comment peut-on irgéer dans ces circuits courts I'accés a des
cultures alimentaires ?

P. Moureu. C’est vrai, le fenouil, le topinambour... ce n'gsts évident. Nous avons répondu a cette
problématique en proposant des fiches-recettesldanagasin. A notre plus grande surprise, ellés on
un succes fou ! S’y ajoute un dialogue avec leslymteurs et la fagon de cuire ou cuisiner. Et puis,
nous étoffons notre site Internet que nous étoffonsamment avec des recettes. Des magasins de
notre taille peuvent prendre le temps, nouer gepieur faire redécouvrir et expliquer, contrairetnen
aux magasins classiques qui ne peuvent pas fagerce de travail.

C’est bien de faire de I'éducation alimentaire danges magasins, mais quid de la force de
frappe de la restauration collective ? Certaines gdines ou maisons de retraite aimeraient bien
s'alimenter via les circuits courts - cela existetes’amplifie-, mais elles se heurtent souvent au
cahier des charges qui ne doit pas favoriser certas producteurs. Pas si simple donc. Y-a-t-il des
pistes qui sont réfléchies ?

F. Scarsi Oui, des pistes sont réfléchies depuis longtempsis avons parlé de Rhéne-Alpes, qui a
mis en place un bon nombre de magasins de prodactdais, cette Région a également beaucoup
travaillé sur I'introduction de produits de proxtgniet de qualité en restauration collective. lisétité

un guide trés complet qui, s'appuyant sur des elesyoncrets, expliqgue comment dans le cadre des
marchés publics on peut acheter local pour lesrezst

Par exemple, de nombreuses plate-formes de pragdece sont développées auxquelles les
agriculteurs livrent leurs produits. Ce systememgt de répondre aux besoins des collectivités
territoriales, des administrations et des entreprigivées en termes de volumes, de régularité et d
diversité des approvisionnements.

Pour répondre aux exigences sanitaires, de vraiestigns se posent notamment a propos des
Iégumes. Sachant qu'il est assez difficile, pamgde, de peler des Iégumes ou d’écosser des haricot
verts en restauration collective, des ateliersrdparation s’installent et jouent un réle d'intediadre
entre le producteur et I'atelier de restauratiolhective, pour fournir a cette derniere les proslyité-
préparés. Dailleurs, le ministere de I'Agricultuléfuse les initiatives qui fleurissent un peutpat

en France, pour un meilleur partage d’expériences.

Aprés les années d’éducation nutritionnelle, de disurs sur l'aliment-santé, est venue
I'éthique et, aujourd’hui, I'écologique... Nous devos étre consom’acteur. Or, nous avons
impression que la plupart des mangeurs se bagarrg surtout avec la crise économique. C'est
un peu perturbant. Comment peut- favoriser les ciraits courts sans rajouter une contrainte de
plus ? Y-a-t-il encore une marge de manceuvre ?

Y. Chiffoleau. Nous n’en avons pas encore parlé, mais l'idéstca&u-dela des recommandations
nutritionnelles, les fameux 5 fruits et léegumes jpar, pas trop de gras, de sucre, etc., de retrodw
plaisir a manger. Des tas d’'actions, y compris @sifes enfants, voient le jour dans le cadre du
Programme national pour l'alimentation (PNA) coardé en région par les Draaf L'enjeu:
apprendre a bien manger, équilibré, connaitre leduyits de saison, revenir a des bases simples et
aller au-dela de ces discours hygiénistes, de aattgre I'obésité qui culpabilisent ou angoissest |
gens. Les circuits courts sont aussi un vecteuagmgique, ludique et hédonique. Pour retrouver du
plaisir a manger.

" Direction Régionale de I’Alimentation de I’Agridute et de la Forét, service déconcentré du Mirgsie
I'Agriculture, de I'agroalimentaire et de la Forét.
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A la suite de la crise des lasagnes a la viande daeval - qui fut une fraude, pas une crise
sanitaire-, s'est développé le discours d'acheteed produits de proximité pour retrouver de la confince.
Certains pensent que deux crises comme celle-lacitn est terminé de la grande distribution. Pas s0.
Mais a l'inverse, imaginons qu’une crise sanitairea base de produits locaux, se déroule dans une s@i
de retraite ou une école. Seriez-vous en mesure lobarber cette onde de choc, comme le fait la grande
distribution ? 'un des piliers fondateurs de ces@éhanges.. ?

P. Moureu. Oui certainement. Nous serons forcément confsotéun probléme d’intoxication
alimentaire un jour ou l'autre. Car quand il y adhuit frais, il peut y avoir salmonelle. Nous ngus
attendons. Mais, la proximité permet aussi de dodes explications.

Reste que je ne suis pas sOr qu’'une telle crisaitaler méme impact médiatique, car les crises
sanitaires de la grande distribution sont hyperiaiées, car elles touchent I'ensemble de la
population. Alors que nous, nous restons a unelédbien plus restreinte.

Vous faisiez allusion aux lasagnes. Nous avona @udmiére journée deux questions au plus sur cette
crise. Le consommateur qui vient dans notre magagticonscient qu’il peut y avoir une rupture de la
chaine de froid. Je pense que si on I'expliqué, llomonde peut le comprendre.

» Crise d’un modele agricole et environnemental : leas particulier de I'élevage

Notre modeéle agro-industriel serait en bout de cowge... Prenons I'exemple de I'élevage,
un secteur qui souffre particulierement. Réglementi#on et normes sanitaires européennes,
articulation avec les circuits longs... Si I'on vould soutenir le modéle des circuits courts sur
cette question de I'élevage en particulier, quel éoario et quel type de gouvernance faudrait-il
penser ? On sait par exemple que les abattoirs tré&oignés sont un frein.

Y. Chiffoleau. Nous avons beaucoup travaillé sur cette questos tk cadre du réseau rural francais,
un dispositif qui a été mis en place dans touspiags européens pour fédérer les acteurs qui
s'intéressent au développement rural. Les ciradtsts étaient un theme prioritaire de ce réseau. J
animé ce groupe pendant deux ans et nous nous sointéeessés a la problématique des abattoirs
car, effectivement, les abattoirs de proximité soehacés. Certains disent que c’est d( au faitsqu’i
n'arrivent pas a se mettre aux normes. Je diraicgs aussi a cause des lobbies qui font pression
pour qu’ils ferment, a l'instar de Bigard, gros @ibar qui a un quasi-monopole sur les viandes.

La réglementation sur le grill

Et puis il y a un probleme au niveau de la régldateon qui impose les mémes régles aux abattoirs
industriels et a ceux de proximité, alors qu’ilemt ni la méme activité, ni les mémes risques. Dans
d’autres pays d’Europe, comme en Allemagne ou eftriche, il existe deux réglementations
différentes, I'une pour les abattoirs agro-indefdr I'autre pour les abattoirs de proximité. Bien
entendu, il ne s’agit de déroger aux regles saefiamais de les adapter a I'activité. En Franestda
seule réglementation des abattoirs agro-industels’applique a tous. Il est donc tres diffigdeur
ceux de proximité de s’adapter a ces régles gui isacohérentes avec leur activité. Finalement, ils
ferment et disparaissent. Avec cette conséqueoedains éleveurs doivent faire 200 km pour faire
abattre leurs animaux, et la méme distance pdemr @iercher les carcasses. Du coup, l'activitétn’e
plus du tout rentable, voire contre-productivessiéulent ensuite vendre en circuit court.

Depuis Michel Barnier, nous avons alerté tous laggtnes afin de faire évoluer la réglementatios de
abattoirs. C'est également une lutte collectiv€afgpareil agricole dans toute sa diversité.

En réponse, des alliances se créent dans lesoit@sitentre des éleveurs et des bouchers pour
maintenir un abattoir, avoir les moyens d’en recné® ce qui colte souvent moins cher que de
remettre aux normes un abattoir ancien. Les collggt s’engagent aussi, sous la forme de SCIC
(Société coopérative d’intérét collectif) par exéenpgsrace a cette gouvernance multi-acteurs, elles
prennent des parts dans les abattoirs, qui sonbdils essentiels pour le développement de leur
territoire.

P. Moureu. : Je suis I'exemple parfait de ce que vient deide Yuna. Mes porcs sont abattus a 25
km de chez moi et mes vaches a 100 km. Vous sauéz&tre que, depuis la vache folle, un bovin de
plus de deux ans doit étre dévertébré (ablatiocathal vertébral) dans une piéce dédiée a cet @sage
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sein de l'abattoir. Celui dans lequel sont abathes porcs n'a pas les moyens de créer cette piece
pour traiter les bovins. Il m’a donc fallu trouuame structure. Les abattoirs les plus proches, kn§0
étant saturés, j'ai donc atterri a Saint-Gauderes betes sont donc abattues en Haute-Garonne.

Un mot sur la crise de I'élevage : elle est mudtitbrielle. Depuis 2007, avec la flambée des negiér
premieres, des céréales, et 'impossibilité poundede agricole de répercuter cette hausse suixle p
de la viande, les codts de production ont bondguie provoqué d’énormes dégats.

Autre facteur, la distorsion de concurrence énamotamment avec I’Allemagne ou I'Espagne, malgré
le marché unigue européen. Aujourd’hui, un salgquétravaille dans un abattoir est payé environ 10
euros de I'heure en France, 5 euros en Allemdgde ne dis pas que c’est le modele qu'il faut s&fop
en France. Mais forcément des gains de producevitémes sont réalisés par ces outils-1a, alors que
des abattoirs francais connaissent d'importantifisuliés financieres. Prenez le plan de licencieime
chez Gad, et il va y en avoir d’autres.

Aujourd’hui, la conjugaison entre la difficulté dékeveurs qui font faillite, ceux qui remettentrieu
élevages aux normes bien-étre animal et la diféicde répercuter les colts réels de production fait
gue des élevages disparaissent. En Bretagne, latioiab travaillaient 5 jours par semaine.
Aujourd’hui, seulement 3 ¢4 jours. Les salariéststonc payer a ne rien faire, ce qui ne peut pas
durer bien longtemps. Désormais, des outils ferne¢ron touche du doigt le lien important entre
I'agriculture et I'économie. De tres hombreux enpldépendent de I'agriculture. Quand elle perd des
exploitations agricoles alors, forcément, des emphauits par I'agriculture disparaissent en aval.

F. Scarsi Pour continuer sur la crise, l'alimentation est sujet qui monte dans les projets de
développement durable des collectivités territesaDu coup, certaines d’entre elles s'intéresaent
circuits courts, a la fagon dont elles pourraiestValoriser, s’en servir pour maintenir certaiteeses

en agriculture et des emplois sur place, pour #@n@uer le comportement des consommateurs, pour
réduire la fracture sociale en matiére d’alimentatDeux exemples.

Le premier : je travaille, au niveau national, adtés des personnes chargées d’'élaborer les agendas
21, qui sont des projets de développement durable, les collectivités territoriales, dont plusigur
ont un volet alimentaire dans leur Agenda 21. Behgple, la commune de Mouans-Sartoux, dans les
Alpes-Maritimes, a installé un agriculteur en mehaije et a créé une régie municipale dans le cadre
de son Agenda 21. Objectif de cette commune: queterme, la régie municipale puisse
approvisionner 100 % de la cantine scolaire enyitedio.

Deuxieme exemple, la région Nord-Pas-de-Calais\ailté en 2013 avec les acteurs sur la question
« Que devrions-nous manger demain en Nord-Pas-t#@sCaEn 2014, elle lancera un débat public
sur la gouvernance alimentaire urbaine, a lissugudl la Région se dotera d'une politique
alimentaire. Cet exemple est trés intéressantatae Région est particulierement touchée parise cr
sociale et économique, et par des inégalités daosrisommation alimentaire.

Dernier exemple. Lors de la deuxiéme conférencé&@mvementale, les 20 et 21 septembre derniers,
un des sujets des tables rondes concernait I'écenainculairé®. Il s'agit de penser, dés la
conception, la deuxieme vie d'un produit, sa ré&silon soit comme objet, soit comme matiére
premiére. Suite & cette table ronde, des actianssfont été engagées. Il faut savoir que I'écoromi
circulaire est également un moyen pour ancrerngdais localement, pour garder de la valeur sur les
territoires. Ce chantier prioritaire issu de la &pence environnementale peut aider a développer la
proximité dans le sens d’'une réponse a la crisecdomue et sociale.

12 Depuis cette table ronde, Angela Merkel a étdugé#lais s'est vue dans I'obligation de faire atfimavec le
SPD. Un accord a été signé avec les socio-démscratacredi 27 novembre 2013. Les conservateuspsatt
enfin la création d’un salaire minimum en Allemag@8¢0 euros de I'heure), a partir de 2015.

13 Lire « L’économie circulaire, une idée qui passeeucle ? » (revue de presse Mission Agrobiosents
novembre 2013http://www.agrobiosciences.org/article.php3?id céeti3725
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En conclusion pour les éleves-ingénieurs... Tout cetamue les modéles, donc appelle de
nouveaux savoirs, de nouveaux métiers, de nouvellecherches et formations...

P. Moureu. Simplement, les circuits courts sont une solutiais pas LA solution.

F. Scarsi Un point tres important du point du vue du migistde I'Ecologie. On I'a vu, dans les
circuits courts, il y a du bon et du moins bonpaeage tout a fait la conclusion de Pierre, clewt
solution parmi d'autres. Reste que nous avons anbasoin d'indicateurs par rapport a des enjeux
précis. Il ne faut pas mettre en place des ciragtsts parce que c'est a la mode, mais le faireepa
gue I'on poursuit certains objectifs au regard dpsojet global. Les projets peuvent étre portés par
n'importe quel acteur, des agriculteurs ou des aGasons, aussi bien soutenus par I'Etat ou les
collectivités territoriales. Et cela fait du tralvpour les ingénieurs parce que cela demande deemet
en perspective plusieurs enjeux et de la méthodaocen

Devenez ingénieurs de la démocratie alimentaire !

Y. Chiffoleau. Trente de mes étudiants ont été engagés, au desrquatre derniéres années, sur la
thématique des circuits courts dans des assodiatieréveloppement, des chambres d’agriculture ou
des collectivités... Ce n’est pas rien par rappox perspectives d’emploi. Et ce sont de nouveaux
emplois de la médiation et la facilitation. Il nfagst plus de prescrire, mais de construire degefso
multi-acteurs territoriaux. Selon deux voies pdssib soit on réinvente localement les circuitggkn

De nombreuses filieres de proximité ne font que el ne change rien quant au lien producteur-
consommateur, ni a la rémunération des product&ais.on invente une démocratie alimentaire. Il
s’agit alors de faciliter une alimentation de qiéalpour tous, de redonner & tous les citoyens la
capacité d'étre des acteurs de la politiqgue agreaitaire. Je vous invite donc a devenir ingénasur

la démocratie alimentaire. Allons plus loin qued@asuits courts, et repensons cette recompositemn
réles et des nouveaux enjeux citoyens qu'ils saiev
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DEBAT AVEC LES ETUDIANTS

Pour transformer, jouer collectif

Un étudiant. L'un des principaux freins au développement desiits courts n’est-ce pas le potentiel
de transformation sur place des agriculteurs u@aertain nombre d’entre eux sont obligés de passe
par des revendeurs et des structures qui transhbricequi les blogue au niveau des circuits courts

P. Moureu. Oui, c'est un véritable probleme, majeur mémenduan fait du lait ou de la viande. Il
faut des outils aux normes, un savoir-faire... Nousna résolu ce probleme parce que,
professionnellement en amont, nous avions réfléatdéveloppement des circuits courts. Nous avons
construit une plate-forme de transformation, quifaié pas que cela. Elle a également beaucoup
travaillé sur le jambon de Bayonne, sur I'lGP pducSud-Ouest... Nous nous servons de ces outils et
de ce savoir-faire pour transformer, avec tragg@bdt méthodologie. De ce cété-la, nous sommes trés
avantagés.

Les magasins, que nous avons Visités et qui opeunde recul, sont en train de réfléchir a une mise
en commun des outils de transformation afin de aliger les moyens et les effectifs pour étre
compétitifs. Parce que, il ne faut pas réver : raesons étre compétitifs, y compris dans les discui
courts. Nous devons donc travailler le produitptroiser pour ne pas déraper sur les prix.

J'ai aussi en téte I'exemple de deux jeunes predustlaitiers qui réfléchissent a la transformation
mais butent sur l'outil. Aujourd’hui, le Lycée agpie de Pau-Montardon (64) posséde une plate-
forme qui peut accueillir du public, mais son maiéeste modeste et limité.

Y. Chiffoleau. Justement, les collectivités peuvent investirdas outils de transformation collectifs,
et y prendre des parts. En Aquitaine, pas mal dseshvont en ce sens, ce qui permet de relancer des
races locales tout en répondant aux enjeux devairsiié, de réduction des codts, de mutualisation..

Un étudiant. Par rapport a la crise écologique et au besdimtidateurs. Yuna, vous avez parlez des
codes couleur : vert pour la proximité, etc. Voitesique I'on a besoin d’indicateurs de proximite.
Mais n’est-ce pas un peu trompeur, dans la mesupaximité n’égale pas forcément écologique ou
durable. Florence dit qu'il n'y a pas vraiment dgport entre le bilan carbone et le transport la
proximité.

Y. Chiffoleau. Non, car en fait le systeme d’étiquetage estat@lasé sur une charte qui précise que
les produits doivent s’inscrire dans le projet @duagriculture durable pour respecter la saison,
privilégier des pratiques respectueuses de I'enmegment... Donc on n'impose pas le bio et, pour
chaque cas, un comité multiacteurs composé desements des consommateurs, des producteurs et
de la collectivité, visite les fermes pour attegfee le produit rentre dans le projet d’une agticel
durable.

Les étiquettes, c’'est la partie visible indiqudati¢jine géographique et sociale des produits. Mais
I'arriere plan, ces produits respectent la chavieatieste qu'ils sont dans une perspective d’atitice
durable, au moins ceux en vert et en orange, tpiant du principe du circuit court. Au-dela dualil
carbone, il est nécessaire d’élargir les indicateamvironnementaux, notamment pour prendre en
compte la biodiversité, etc. Revenons sur le famegixeau de Nouvelle-Zélande, qui a beaucoup
énervé une collegue de I'lnra. Cet agneau vienideavelle-Zélande en bateau chinois. Ne parlons
méme pas des conditions de travail ! Il vient cédgd on ne compte pas I'énergie dépensée par les
congélateurs du bateau. Une fois qu’on fait lerbdamplet, il n'est pas trés bon ni socialement, ni
environnementalement.

F. Scarsi Le cas que décrit Yuna est parfait, car derrleraystéme de couleurs, il y a d'autres
critéres. Le message que I'on essaie de faire passministére de I'Ecologie et du Développement
Durable, c’est qu'il ne faut pas se tromper d’obfeta proximité n’est pas la premiére solutiorupo
résoudre la crise écologique. Non. La premieretisollest de travailler sur les modes de production.
C’est pour quoi nous disons que les circuits cotigst trés bien, mais soyons clairs sur ce que I'o
recherche quand on les promeut.

Un étudiant. Je n'ai bien compris pourquoi vous dites que ‘estrpas la solution. Vous laissez

entendre que les circuits courts peuvent étre op#is. J'ai plutbt le sentiment que c’est une
nécessité, dés que I'on comprend la nature dedadgr distribution dont le systeme et les modes
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d’approvisionnement déstructurent un peu l'orgaiosades territoires. Cette analyse de la grande
distribution est-elle réalisée en parallele paraescheurs ?

Y. Chiffoleau. On essaie mais il est trés difficile d’avoir axe@ix données, d’en produire, et qu’elles
soient objectives. Jean-Louis Rastgirun de mes collégues, est trés intéressant @ifohgtemps
travaillé sur le systéme agro-industriel. Il ém@ivf d’économie et de gestion a Supagro et n’ensdig
que les vertus du modele agro-industriel. A ladiénsa carriére, il s’est beaucoup questionné etita é
un trés bon bouquin sur les systémes alimentdirgsnontre, indicateur par indicateur, les méfaits
systéme agro-industriel et les bienfaits du systéengroximité. Une mine pour réfléchir et agir.

Mission Agrobiosciences i on se met tous aux circuits courts, n'y a tpds des inéquités
territoriales ? Car dans le Sud Ouest c'est parfai@is dans d'autres régions, ne serait ce qu'en
France, ce I'est moins... sans parler des arriere gayMaghreb on va crever la dalle.

Etudiant : @ mon avis I'autonomie et les circuitsits ¢a ne s’'oppose pas.

A propos des politiques publiques

Nina. On a beaucoup parlé d'initiatives privées, d’emagement des collectivités locales par rapport
aux circuits courts. Mais, en terme de politiqueblimue, existe-il des dispositifs nationaux ou
régionaux pour encourager le développement deicmsts ?

Yuna Chiffoleau. Concernant les politiques agricoles, le plan Barmonsistait surtout en des
incitations. Néanmoins, il y a plusieurs levierstamment des aides régionales, comme en Midi-
Pyrénées, pour soutenir les circuits courts. Démuttides existent du coté des Draaf égalementjelans
cadre du PNA. Il s’agit le plus souvent de moyeisaria disposition de démarches collectives.

En revanche, on ne trouve pas grand chose dan&Ca Pacian Ciolos le regrette, car il était trés
intéressé mais il n'a pas su convaincre les aukeslan européen, par contre, il faut regarder du
c6té du Fead&t Dans la programmation 2014-2020, un sous-progeti@matique circuit court va
étre régionalisé doté de moyens importants avpodaibilité de cofinancements régionaux.

Autre nouveauté, le mouvement de I'économie so@élsolidaire. Ainsi, le ministre Benoit Hamon
porte un projet de loi qui facilitera le montage $fgc, de Scoop... autour des circuits courts. Enfin,
par rapport a la qualité de I'eau, des financemsatd possibles, pour des projets de circuits sourt
permettant d’améliorer I'eau.

Tout cela pour vous expliquer que les financemargsviennent pas simplement de classiques
politiques agricoles. Ce sont toutes les autrediguoes de développement qu'il faut regarder et qui
permettent de mobiliser une kyrielle de petits nmsyeCertains diront que ce sont de miettes pour
occuper les agriculteurs. Pour d’autres, sachaiitriy a plus grand chose a se partager, c’esngua
méme important.

F. Scarsi Il est important de noter qu'avec le changementm@jorité, I'objectif de développer local
est resté dans les priorités gouvernementales.obDp, da loi d’avenit® pour I'agriculture et la forét,
en cours de discussion, prévoit des petites mesuiszsit a appuyer le soutien de I'Etat au
développement des circuits courts et a la commeaismn des produits locaux. Notamment pour
aider davantage les jeunes agriculteurs hors dadiigal & s'installer.

P. Moureu. Nous, nous n’avons pas eu droit au Feader. Noarssadéposé un dossier qui a été refuse.
Méme I'Europe a du mal & aider ce type de démawsies le Feader passe au niveau des DDTM.

Matthieu, éléve ingénieur 3" année EnsatTous les problémes que nous avons évoqués -palitiqu
agricole, choix des consommateursne résultent-ils pas au niveau des politiqueopiegnne et
francaise, voire méme les syndicats, d’'une mauvaise en compte des enjeux et des évolutions
possibles que pouvaient avoir les marchés ?

14 e systéme alimentaire mondial. Concepts et méthaaalyses et dynamiqu@s/ec G. Ghersi, Editions
Quae)http://www.agrobiosciences.org/article.php3?id céeti2944

15 e Fonds européen agricole pour le développenueat r

18 http://www.agrobiosciences.org/article.php3?idicert3742
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Pierre Moureu. A la sortie de la Guerre, on a mis en place unigiquod agricole pour pouvoir nourrir
tous les Européens. Reste que cette politique acearaine inertie. Elle ne changera pas du tout au
tout en quelques mois, ni méme en quelques années.

Je pense quil y aura des aménagements, c'estidldiggur qui vous parle. Une partie des
consommateurs diversifiera sa facon de consommed’wtiliser leur budget alimentaire, mais
lagriculture restera avant tout un outil éconongiguPour nourrir aujourd’hui 500 millions
d’Européens - et a I'’horizon 2050 9 milliards d’rairms sur la planéte-, il faudra produire autrement
de la nourriture de qualité et en abondance. todraail d'ingénieur de demain consistera notamment
a aider le monde agricole a s’adapter. Le mondfegsmnnel attend aussi cela de vous.

Lucie, éléve ingénieur $"®année EnsatDans la future Pac 2014-2020, des aides sag-piévues
pour favoriser la vente directe et les circuitsrto@

Pierre Moureu. Il y a un verdissement de la Pac, mais les dsaourts sont trés peu abordés. Cette
politique agricole reste productiviste. Les poliég en place permettent, avant tout, d’approvigionn
ce marché de 500 millions de consommateurs. Jeeppnigy aura des évolutions a partir du moment
ou la PAC sera régionalisée pour partie. Les régiaaront alors toute latitude pour opérer des
transferts et aide ce type de démarche.

Les artisans court-circuités

Bruno Legagneux, enseignant EnsatOn a évoqué les freins qui peuvent se poser menetee
transformation des produits. Il a été fait allusturssi a la question des artisans. De leur cognent-

ils également des débats, une réflexion sur la énande s’approvisionner plus localement, de
travailler avec des acteurs locaux pour pouvoitigiper a cette évolution des circuits courts ?rélo
gue j'ai I'impression que la démarche les courtwite d’'une certaine facon...

Y. Chiffoleau. Je suis tout a fait d’accord avec vous. On la®p longtemps court-circuités. lls sont
trés en colere contre les producteurs qui vendandieect, notamment les éleveurs et envoient
régulierement un courrier au ministre pour dénoramdte concurrence déloyale. Pourquoi ? Parce
gu’ils ne bénéficient pas de la méme fiscalité,cpagu’ils disent que les producteurs sont
subventionnés quand ils montent des labos, aldesigjue le sont pas.

Il'y a donc des tensions tres fortes. Néanmoins pdetenariats se créent. Nous essayons d’ailkkieurs
valoriser les partenariats entre producteurs ethieng, et plus largement entre producteurs ebagjs
dans tous les territoires. Nous animons beauceugétiats autour de cette question car, en faitgils
se connaissent pas beaucoup, développent peunde Neus leur disons que leur « défi commun »,
c’est plutdt de reprendre la main sur la grandildigion.
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Pour aller plus loin

—> Lire sur le site de la Mission Agrobiosciences

« L'agriculture urbaine & Détroit : de la rouifida terre »
http://www.agrobiosciences.org/article.php3?id céeti3644
Revue de presse, juillet 2013

« L'agriculture urbaine, entre terrains d’enterttefeamps de tension »
http://www.agrobiosciences.org/IMG/pdf/Cahier_Agticire _urbaine.pdf
Cahier des Tables rondes de I'Ensat, décembre (BB, 23 pages)

« AMAP, histoire et expériences. »
http://www.agrobiosciences.org/IMG/pdf/recto PDFidkmnet.pdf

Un entretien avec Annie Weidknnet, responsableédaau des AMAP de la région
Midi-Pyrénées (novembre 2011)

Alimentation et précarité. Qui va faire ceinture ?
http://www.agrobiosciences.org/article.php3?id cleti2771

Une interview de Caroline Rio, diététicienne, Céfdentre de recherche et d’'information
nutritionnelles) décembre 2009

Derriére la crise de I'agroalimentaire breton, fihere viande sur la corde raide
http://www.agrobiosciences.org/article.php3?id céeti3718
Revue de presse, novembre 2013

« Quelle stratégie pour les produits de terroirsdam contexte de globalisation des
marchés ? »

http://www.agrobiosciences.org/IMG/pdf/05048-MPuiaaTER.pdf

Un Cabhier issu d'une conférence-débat de Jean-IRassoin (PDF, 15 pages), mai 2004.

« La souveraineté alimentaire, sous le régime de@saux scénarios »
http://www.agrobiosciences.org/IMG/pdf/Cahier_saaneete alimentaire.pdf
Cabhier des Tables rondes de 'Ensat , décembre. ZBIDF, 28 pages) novembre 2011

— Regardez les trois vidéos issues de cette table densur Agrobiosciences TV
http://vimeo.com/78244923
http://vimeo.com/78346688
http://vimeo.com/78282270
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Mission Agrobiosciences

Implantée au cceur du complexe agro-scientifiquéotmain, la Mission d’Animation des
Agrobiosciences, financée par le ministére de lidgture et de I'Alimentation, a été créée il
y a une quinzaine d’'années. Elle a pour objectidlétecter, concevoir, animer et instruire les
guestions et les ressorts des tensions que silsdevenir de I'agriculture, de I'alimentation
et des territoires ruraux au sein de notre société,portant notamment une attention
particuliere a I'enseignement et a la formationlaapart des représentations ainsi qu’'a
'importance des dimensions culturelles.
Cette expertise s’appuie sur plusieurs savoir-faire
- une veille permanente
- une mise en réseaux (de chercheurs, professgrioghateurs, associatifs...)
- un maillage des territoires (local, national,aaéen, global)
- une co-construction de sens
- une mise en culture : large diffusion du contates débats (NTIC) ; attention
particuliere portée a la rédaction pour que lesudwnts soient accessibles a tous ;
temps (pour favoriser la dynamique collective).

Par le biais d’actions propres ou de missions digppobilisant une ingénierie de débat
originale,la Mission Agrobiosciences est appelée a devenirfré&s court terme, le Centre
national de médiation prospective en complémentarité avec le Centre d’Etudes
Prospectives du ministére de I'agriculture. Ce @emmmbitionne de penser le présent et le
futur de I'agriculture, de I'alimentation et desrimires pour, a la fois, identifier les leviers
politiques, éclairer la décision publique et dégalgs issues collectives.

Adresse postale

Mission Agrobiosciences - Enfa
BP 72638

31326 Castanet Tolosan

Contact
Tél. 05 62 88 14 50
Mail : sylvie.berthier@agrobiosciences.com

Site Internet : www.agrobiosciences.org

Suivez-vous sur facebook https://www.facebook.com/agrobiosciences
et sur twitter @agrobiosciences

Regardez Agrobiosciences hitp://vimeo.com/agrobiosciences
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